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บทคัดย่อ 
 

การศึกษาการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัในประเทศไทยน้ี มีวตัถุประสงค์
เพื่อศึกษาวิธีการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน และวิเคราะห์ปัญหา และอุปสรรคของการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน
ของเทคสตาร์ทอพัในประเทศไทย  การศึกษาคร้ังน้ี เป็นงานวิจยัเชิงปริมาณ โดยใช้แบบสอบถาม
เป็นเคร่ืองมือในการเก็บรวบรวมข้อมูลประชากรท่ีศึกษาคือ กลุ่มธุรกิจเทคสตาร์ทอัพใน 
ประเทศไทย จ านวน 100 บริษทั สามารถเก็บรวบรวมขอ้มูลได ้จ านวน 67 บริษทั  

ผลการศึกษาพบว่า แหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัในประเทศไทยส่วนใหญ่ใชแ้หล่ง
เงินทุนตัวเอง (Bootstrap) โดยมีวิธีการเข้าถึงแหล่งเงินทุน คือ เงินเก็บของตวัเองซ่ึงเป็นแหล่ง
เงินทุนท่ีสตาร์ทอพัใช้ในการเร่ิมต้นท าธุรกิจ รองลงมาคือ การรวมเงินทุนกบัผูร่้วมก่อตั้งธุรกิจ  
(Co-Founder) และเงินสนบัสนุนจากครอบครัว ส าหรับเหตุผลในการตดัสินใจเลือกแหล่งเงินทุนท่ี
คือ การไม่สูญเสียอ านาจในการตดัสินใจ และสามารถก าหนดเป้าหมาย และทิศทางธุรกิจโดยไม่ถูก
แทรกแซง ประโยชน์ท่ีไดรั้บ คือ ความเป็นเจา้ของและถือหุ้นในสัดส่วนท่ีมากท่ีสุด สามารถขยาย
กิจการหรือพฒันาสินคา้ไดต้ามความตอ้งการของตนเอง และเป็นแรงผลกัดนัให้เรียนรู้อยา่งรวดเร็ว
เพื่อสร้างธุรกิจท่ีสามารถสร้างรายได้ และท าได้จริง ส าหรับปัญหาและอุปสรรคการเขา้ถึงแหล่ง
เงินทุน พบวา่ปัญหาและอุปสรรค คือ เร่ืองของการขดัแยง้กนัทางผลประโยชน์ท่ีจะเกิดข้ึน รวมถึงมี
ความยากในการหา Connection หรือท่ีปรึกษาทางธุรกิจ 
 
ค าส าคญั: เทคสตาร์ทอพั, แหล่งเงินทุน 
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ABSTRACT 
 
 The research is to study the components of the study of access to funding for tech 
startup in Thailand. The purpose of this research is to study how to access funding sources. 
Analyze problems and the obstacles to accessing funding sources of Tech Startup in Thailand. 
 This research is a quantitative research in the form of survey using the questionnaires 
as the tool in collecting data. Population in this research is 100 start-up companies in Thailand. 
Can collect data in 67 companies.  
 The result of research found that Tech Startups in Thailand mainly uses personal 
money or “bootstrap”. Access to funding by their own funds, family support and co - founders. 
The reason for deciding is without Losing Control to make decisions Setting goals and business 
plan without interference. The benefit is ownership and holding the highest proportion of shares. 
Can expand business or develop products according to their own needs. And driving force to learn 
for create a business and generate revenue. The problems and obstacles to accessing funding 
found that issue of conflict of interest and difficulty finding network or a business consultant. 
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บทที ่1 
บทน า 

 
1.1 ทีม่าและความส าคัญของปัญหา 

สถานการณ์ และแนวโนม้เศรษฐกิจโลกมีตลาดเกิดใหม่ท่ีมีบทบาทสูงข้ึนตลาดการเงิน
โลกเข้าสู่สถานการณ์ ไร้พรมแดนซ่ึงเป็นผลจากเทคโนโลยีและนวัตกรรมทางการเงินท่ีมี
ความกา้วหนา้อยา่งรวดเร็วท าใหมี้การพฒันาเคร่ืองมือทางการเงินใหม่ ๆ  รวมทั้งมีการรวมกลุ่มทาง
เศรษฐกิจท่ีหลากหลายส่งผลต่อการเปิดเสรีทางการคา้มากข้ึน ในส่วนของการวิจยัและพฒันาดา้น
วิทยาศาสตร์ และ เทคโนโลยีเป็นไปอย่าง อย่างก้าวกระโดด เป็นกุญแจส าคัญต่อการพฒันา
เศรษฐกิจสังคม ส่ิงแวดลอ้ม และเปล่ียนวิถีการด ารงชีวิตของคน ท าให้เกิดสาขาอุตสาหกรรมและ
บริการใหม่ ๆ ท่ีผสมผสานการใชเ้ทคโนโลยีสมยัใหม่ หลากหลายสาขา มนุษยจ์ะสามารถเขา้ถึง
ข้อมูลและองค์ความรู้ได้อย่างไร้ขีดจ ากัด (ส านักงานคณะกรรมการพฒันาการเศรษฐกิจและ 
สังคมแห่งชาติ, 2560) 

ซ่ึงจะเป็นโอกาสท่ีส าคญัของประเทศไทยในการพฒันานวตักรรมน ามาใช้ขบัเคล่ือน
พฒันา เพื่อยกระดบัศกัยภาพของประเทศ สอดคลอ้งกบัแผนพฒันาเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ 
ฉบบัท่ี 12 (พ.ศ. 2560 – 2564) ท่ีมีเป้าหมายการพฒันาประเทศ โดยจะมุ่งเน้นการน าความคิด
สร้างสรรค ์และการใชน้วตักรรมและเทคโนโลยีดิจิทลัท าให้เกิดส่ิงใหม่ท่ีมีมูลค่าเพิ่มทางเศรษฐกิจ 
ทั้งในเร่ืองกระบวนการผลิตและรูปแบบผลิตภณัฑ์และบริการใหม่ ๆ ตามนโยบายของรัฐบาลไทย 
“Thailand 4.0” เพื่อใหร้ะบบเศรษฐกิจไทยมีความเขม้แข็ง ปรับโครงสร้างเศรษฐกิจสู่เศรษฐกิจฐาน
บริการและดิจิทลั โดยมุ่งเนน้ไปท่ีผูป้ระกอบการขนาดกลางและขนาดเล็กท่ีด าเนินธุรกิจในรูปแบบ
ใหม่ หรือธุรกิจเทค-สตาร์ทอพั (Tech-Startup) ท่ีกระจายฐานการผลิตและการให้บริการสู่ภูมิภาค 
รวมทั้งก่อใหเ้กิดอุตสาหกรรมเป้าหมายใหม่ เพื่อเป็นกลไกในการขบัเคล่ือนประเทศ  

ในยุค Internet of things (IOT) ท าให้กลุ่มธุรกิจดา้นเทคโนโลยีสารสนเทศ เป็นภาค
ธุรกิจท่ีมีบทบาทส าคญัในการขบัเคล่ือนนโยบายเศรษฐกิจสร้างสรรค์ (Creative economy) และ
เศรษฐกิจดิจิตอล (Digital economy) และกลุ่มธุรกิจดังกล่าวได้เข้ามามีบทบาทส าคัญใน
ชีวิตประจ าวนั และเก่ียวขอ้งกบัคนในทุก ๆ สายอาชีพ และยงัสามารถเพิ่มศกัยภาพการแข่งขนั
ใหก้บัผูป้ระกอบการในดา้นต่าง ๆ เช่น ดา้นของการเพิ่มประสิทธิภาพการท างาน การลดระยะเวลา 
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และต้นทุนการผลิตได้ อีกทั้ งยงัเป็นรากฐานส าคญัส าหรับการพฒันาประเทศ ซ่ึงอิทธิพลจาก 
Internet of things (IOT) และเทคโนโลยีไดส้ร้างให้เกิดโมเดลธุรกิจรูปแบบใหม่และสร้างโอกาส
ให้กบัผูป้ระกอบการรายใหม่ ๆ เร่ิมตน้ธุรกิจไดอ้ย่างสร้างสรรค์ โดยผูป้ระกอบการประเภทน้ีถูก
เรียกว่า สตาร์ทอพั (Startup) โดยสตาร์ทอพั (Startup) ท่ีประสบความส าเร็จมากท่ีสุดในยุคน้ีก็คือ
ธุรกิจ สตาร์ทอพั (Startup) ประเภท เทค-สตาร์ทอพั (Tech-Startup) เป็นธุรกิจท่ีมีการน าเทคโนโลยี
สารสนเทศ และนวตักรรมมาใช้เป็นหัวใจหลกัในการสร้างธุรกิจ โดยลกัษณะของธุรกิจประเภท
สตาร์ทอพั (Startup) ในศตวรรษท่ี 21 หรือยุคของ Internet of things (IOT) จะตอ้งท าให้มีศกัยภาพ
ในประเทศตน้แบบอย่างซิลิคอนวลัเลย ์ในสหรัฐอเมริการะบุว่า โมเดลของธุรกิจสตาร์ทอพัท่ีมี
ศกัยภาพจะตอ้งเร่ิมตน้ง่าย ตน้ทุนเร่ิมตน้ไม่สูง และโมเดลธุรกิจออกแบบมาให้สามารถเติบโตได้
อยา่งรวดเร็ว 

ท่ีผ่านมาหน่วยงานต่าง ๆ มีการให้ความส าคญั และมุ่งเน้นการพฒันาธุรกิจเทค- 
สตาร์ทอพั (Tech-Startup) ให้เป็นนกัรบทางเศรษฐกิจท่ีสามารถใช้ทรัพยากรของประเทศในการ
ผลิตสินคา้และบริการมุ่งเน้นการสร้างมูลค่าเพิ่ม โดยมีกระทรวงวิทยาศาสตร์และเทคโนโลยีเป็น
หน่วยงานรับผดิชอบหลกั ในการพฒันาธุรกิจสตาร์ทอพั (Startup) เพื่อพฒันาความร่วมมือระหวา่ง
ภาครัฐ ภาคเอกชน และภาคการศึกษา ในการสร้างความตระหนกัและความต่ืนตวั (Awareness)  
จิตวิญญาณความเป็นผูป้ระกอบการ (Entrepreneurial mindset) สู่กระบวนการบ่มเพาะและการ
พฒันาผูป้ระกอบการ (Incubation) ตลอดจนการการเร่งรัดธุรกิจสู่ตลาดสากล (Acceleration) 
ก่อให้เกิดการลงทุน (Investment) ทั้งจากการลงทุนร่วมทุน (Venture Capital) นกัลงทุนบุคคล 
(Angel) และนกัลงทุนบริษทัขนาดใหญ่ (Corporate Venture Capital)  

จะเห็นได้ว่าในปี 2560 ได้มีการด าเนินการจดัตั้ งส านักงานดิจิทลัเพื่อเศรษฐกิจและ
สังคมแห่งชาติ และส านกังานส่งเสริมเศรษฐกิจดิจิทลั (ดีป้า) เพื่อช่วยพฒันาเทคโนโลยี และเพิ่ม
การท างานในมิติเศรษฐกิจและสังคมมากข้ึนส่วนองค์กรภาคเอกชนขนาดใหญ่ได้มีการปรับ
โครงสร้างองค์กรให้ สอดคล้องกับนโยบายส่งเสริมการสร้างนวตักรรมอย่างต่อเน่ืองเช่นกัน  
จึงดูเหมือนไม่ใช่เร่ืองยากเกินไปส าหรับบริษทัใหญ่ท่ีมีเงินทุน และมีบุคลากรรองรับ ขณะท่ีใน
มุมมองของผู ้ประกอบการธุรกิจสตาร์ทอัพ (Startup) ซ่ึงไม่ได้พร้อมในเร่ืองของเงินทุน 
และบุคลากร จึงเป็นเร่ืองท่ีค่อนข้างยากส าหรับผู ้ประกอบการท่ีจะสร้างนวตักรรมใหม่ ๆ  
(กฤตยา สังขเ์กษม, 2560)   

เน่ืองจากธุรกิจสตาร์ทอพันั้นเป็นธุรกิจรูปแบบใหม่ท่ีมีความเส่ียงมากกวา่การท าธุรกิจ
ทัว่ไป การหาเงินทุนจึงมีความแตกต่างกนั การท่ีจะกูเ้งินกบัธนาคารเหมือนกบัธุรกิจ SMEs ทัว่ไป
อาจจะเป็นไปไดย้าก ส่งผลใหม้กัจะประสบปัญหาดา้นการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน ในขณะเดียวกนัการ
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เติบโตของสตาร์ทอพัในแต่ละช่วงนั้น จ าเป็นท่ีจะตอ้งใช้เงินทุน และเป็นจ านวนท่ีมากข้ึนเร่ือย ๆ 
เพื่อให้ธุรกิจขยายเติบโตต่อไปได ้แหล่งเงินทุนส ารับสตาร์ทอพัจึงมีความส าคญัเป็นอนัดบัตน้ ๆ 
(ณฤทธ์ิ วรพงษดี์, 2560) และจากผลการส ารวจสถานภาพระบบนิเวศสตาร์ทอพัไทยประจ าปี 2560 
หรือ The Thai Startup Ecosystem Survey 2017 โดยส านกังานคณะกรรมการนโยบายวิทยาศาสตร์ 
เทคโนโลยีและนวตักรรมแห่งชาติ (สวทน.) ร่วมกับสมาคมการคา้เพื่อส่งเสริมผูป้ระกอบการ
เทคโนโลยีรายใหม่ (Thailand Tech Startup Association – TTSA) ในหวัขอ้ปัจจยัท่ีมีผลกระทบต่อ
การด าเนินธุรกิจสตาร์ทอพั (Startup) พบว่าการขาดแคลนเงินทุนแและไม่สามารถเขา้ถึงแหล่ง
เงินทุนได ้เป็นหน่ึงในปัจจยัหลกัท่ีเป็นอุปสรรคในการด าเนินธุรกิจ 

ดงันั้นการท าวิจยัเชิงส ารวจคร้ังน้ีจึงตอ้งการศึกษาวิธีการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทค
สตาร์ทอพัในประเทศไทย เพื่อจะไดท้ราบถึงปัญหา หรืออุปสรรคในการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน และ
น าผลท่ีได้จากการส ารวจมาเป็นแนวทางในการส่งเสริมและสนับสนุนด้านแหล่งเงินทุนธุรกิจ
สตาร์ทอพั (Startup) ของประเทศไทยอีกทั้งยงัเป็นการเปิดทางให้แก่ผูมี้ความคิดสร้างสรรคใ์นการ
คิดคน้สินคา้หรือบริการท่ีอาจสร้างมูลค่าเพิ่มมหาศาลไดใ้นอนาคต  

 
1.2  วตัถุประสงค์ในการศึกษา 

1.2.1 เพื่อศึกษาวธีิการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัในประเทศไทย 
1.2.2 เพื่อวิเคราะห์ปัญหาและอุปสรรคการเข้าถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอัพใน 

ประเทศไทย 
 

1.3  ประโยชน์ทีค่าดว่าจะได้รับ 
1.3.1 เพื่อใช้ข้อมูลเป็นแนวทางในการตดัสินใจเลือกแหล่งเงินทุนแก่ผูป้ระกอบการเทค

สตาร์ทอพั 
1.3.2 ผูล้งทุน (Investor) และองคก์รท่ีสนบัสนุนธุรกิจสตาร์ทอพัในประเทศไทย สามารถน า

ข้อมูลไปใช้เป็นแนวทางในการส่งเสริม และสนับสนุนด้านแหล่งเงินทุนเทค-สตาร์ทอัพของ
ประเทศไทยในอนาคต 
 
1.4  ขอบเขตของการศึกษา 

การวิจยัคร้ังน้ีเป็นการศึกษาการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัในประเทศไทย
โดยมีขอบเขตการวจิยั ดงัน้ี  
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1.4.1 ดา้นประชากร  
การศึกษาคร้ังน้ีใชป้ระชากร คือ กลุ่มธุรกิจเทคสตาร์ทอพั จ านวน 100 บริษทั  

1.4.2 ดา้นเน้ือหา  
ศึกษาการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัในประเทศไทย โดยแหล่งเงินทุนท่ี

น ามาศึกษาประกอบไปดว้ย 
(1) เงินทุนตวัเอง (Bootstrap) 
(2) กลุ่มนกัลงทุนบุคคล (Angle Investor) 
(3) หน่วยงานบ่มเพาะหรือเร่งการเติบโตส าหรับธุรกิจ (Incubator/Accelerator) 
(4) การระดมทุนสาธารณะ (Crowd Funding) 
(5) กลุ่มนกัลงทุนสถาบนั (Venture Capital) 

1.4.2 ดา้นระยะเวลา  
เก็บรวบรวมขอ้มูลในช่วงเดือนมิถุนายน – กรกฎาคม 2562 

 
1.5  นิยามศัพท์เฉพาะ 

สตาร์ทอพั (Startup) หมายถึง ธุรกิจท่ีก่อตั้งใหม่หรือธุรกิจท่ีอยูใ่นระยะเร่ิมตน้ 
เทคสตาร์ทอัพ (Tech Startup) หมายถึง ผูป้ระกอบการรายใหม่ท่ีใชน้วตักรรมหรือ

เทคโนโลยีเป็นตัวหลักในการขับเคล่ือนธุรกิจ เพื่อสร้างสินค้าหรือบริการท่ีเกิดมูลค่าเพิ่มจน
กลายเป็นธุรกิจเชิงพาณิชยท่ี์เติบโตไดอ้ยา่งรวดเร็ว 

เงินทุนตัวเอง (Bootstrap) หมายถึง เป็นเงินทุนแหล่งแรกท่ีสามารถเร่ิมท าธุรกิจไดจ้าก
เงินเก็บของตวัเอง หรือรวมกบัเงินทุนของเพื่อนผูร่้วมก่อตั้งธุรกิจ (Co-Founder) 

กลุ่มนักลงทุนบุคคล (Angle Investor) หมายถึง กลุ่มนักลงทุนอิสระท่ีใช้เงินทุน
ส่วนตวัของตวัเองมาร่วมลงทุนกบัธุรกิจสตาร์ทอพั 

หน่วยงานบ่มเพาะหรือเร่งการเติบโตส าหรับธุรกิจ (Incubator/Accelerator) หมายถึง 
หน่วยงานท่ีช่วยใหธุ้รกิจสามารถเติบโตไดโ้ดยให้ความช่วยเหลือ สนบัสนุน ให้ค  าแนะน าและเป็น
ท่ีปรึกษาทางธุรกิจในด้านต่าง ๆ ตลอดจนแหล่งเงินทุน และช่วยหาพนัธมิตรและแหล่งเงินทุน
เพิ่มเติมในรอบต่อ ๆ ไป 

การระดมทุนสาธารณะ (Crowd Funding) หมายถึง การหาเงินทุนโดยการระดมทุน
ผา่นแพลตฟอร์มท่ีเป็นเสมือนตวักลางในการจบัคู่ระหว่างผูท่ี้ตอ้งการเงินทุน (ไปประกอบธุรกิจ) 
กบัผูท่ี้มีเงินทุน (กลุ่มคนจ านวนมาก)  
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กลุ่มนักลงทุนสถาบัน (Venture Capital) หมายถึง กลุ่มนกัลงทุนในรูปแบบองค์กร
หรือนกัลงทุนสถาบนั ท่ีน า เงินมาร่วมลงทุนกบัธุรกิจสตาร์ทอพั 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 

บทที ่2 
แนวคดิ ทฤษฎ ีและผลงานวจิยัที่เกีย่วข้อง 

 
ในการศึกษาการเข้าถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอัพในประเทศไทยนั้น ผูว้ิจ ัย

ท าการศึกษาแหล่งเงินทุนท่ีมีอยู่ในประเทศไทย รวมทั้งแนวคิด ทฤษฎี และผลงานวิจยัท่ีเก่ียวขอ้ง
เพื่อเป็นกรอบแนวคิดในการศึกษา โดยไดท้  าการทบทวนวรรณกรรมทั้งดา้นแนวคิด ทฤษฎี และ
ผลงานวจิยัท่ีเก่ียวขอ้ง ซ่ึงสามารถสรุปเป็นประเด็นหลกัท่ีส าคญัดงัต่อไปน้ี 

2.1  แนวคิดและขอ้มูลทัว่ไปเก่ียวกบัธุรกิจสตาร์ทอพั 
2.2  แนวคิดและขอ้มูลทัว่ไปของแหล่งเงินทุนของธุรกิจสตาร์ทอพัในประเทศไทย 
2.3  งานวจิยัท่ีเก่ียวขอ้ง 

 
2.1  แนวคิดและข้อมูลทัว่ไปเกีย่วกบัธุรกจิสตาร์ทอพั  

2.1.1 ขอ้มูลทัว่ไปเก่ียวกบัธุรกิจสตาร์ทอพั 
สตาร์ทอพั (Startup) ไดมี้ผูท่ี้ให้ค  านิยามไวม้ากมาย เช่น Steve Blank (2010) ผูเ้ขียน

หนงัสือ “The Startup Owner’s Manual” ไดใ้ห้ค  านิยามของสตาร์ทอพั (Startup) ไวว้า่ “a startup is 
an organization formed to search for a repeatable and scalable business model.” แปลไดว้า่ 
“สตาร์ทอพั คือกิจการท่ีตั้งข้ึนเพื่อคน้หาโมเดลธุรกิจ (business model) ท่ีท  าซ ้ าได ้(repeatable) และ
ขยายตวัได ้(scalable)” Repeatable เป็นโมเดลธุรกิจท่ีสมารถท าซ ้ าไดห้รือไม่ มีผูใ้ช้บริการกลบัมา
ใชบ้ริการต่อไปเร่ือย ๆ ไดห้รือไม่ ส่วน Scalable ในท่ีน้ี เป็นการขยายฐานลูกคา้ออกไปยงัตลาด 
ต่าง ๆ ไดอ้ยา่งรวดเร็ว อาทิ โมเดลธุรกิจท่ีมีโอกาสในการขยายไปยงัต่างประเทศ ธุรกิจท่ีมีการเพิ่ม
บริการต่อยอดข้ึนไป เช่น เพิ่มฟีเจอร์ก็สามารถเขา้สู่ตลาดท่ีใหญ่ข้ึนได ้ดว้ยเทคโนโลยีอินเตอร์เน็ต
ในปัจจุบนัท าให้ธุรกิจมีโอกาสขยายฐานลูกคา้ออกไปได้ง่ายข้ึน จึงมกัเห็นกลุ่ม Startup มาสาย
เทคโนโลย ีเป็นจ านวนมาก  

นอกจากน้ี ชยัวฒัน์ ใบไม ้(2560) ไดนิ้ยามความส าคญัของสตาร์ทอพัสามารถสรุปเป็น
นิยามไดว้า่ “startup หมายถึง ผูป้ระกอบการรายใหม่ท่ีใชน้วตักรรมหรือเทคโนโลยีเป็นตวัหลกัใน
การขบัเคล่ือนธุรกิจ เพื่อสร้างสินคา้หรือบริการท่ีเกิดมูลค่าเพิ่มจนกลายเป็นธุรกิจเชิงพาณิชย์ท่ี
เติบโตไดอ้ยา่งรวดเร็ว”  ซ่ึงน่าจะเป็นการใหค้วามหมายท่ีกระชบัและชดัเจน หากจะเปรียบเทียบกบั
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ความหมายท่ีก าหนดข้ึนโดยกระทรวงอุตสาหกรรม (Ministry of Industry, 2016) ท่ีระบุวา่ “Startup 
หมายถึง กลุ่มบุคคลหรือองคก์รธุรกิจขนาดเล็กท่ีจดัตั้งข้ึน ดว้ยบุคลากรและทรัพยากรจ านวนนอ้ย 
แต่มีความคิดท่ีตอ้งการสร้างสรรค์นวตักรรมใหม่ ด้วยเทคโนโลยีสารสนเทศท่ีสามารถต่อยอด
ความคิดสร้างสรรคใ์หเ้ป็นธุรกิจท่ีแตกต่าง” ก็น่าจะไดบ้ทสรุปท่ีมีความหมายสอดคลอ้งกนั 

ในต่างประเทศยกตวัอยา่งเช่น สหรัฐอเมริกา ธุรกิจสตาร์ทอพัมีบทบาทท่ีส าคญัอยา่ง
มากในระบบเศรษฐกิจ โดยเฉพาะบริษทัดา้นเทคโนโลยีท่ีเกิดข้ึนใน ซิลิคอน วลัเล่ย ์ (Silicon 
Valley) บริษทัท่ีตั้งอยูแ่ละมีช่ือเสียงอยา่งมาก ท่ีเคยเป็นสตาร์อพั เช่น  Google, PayPal, Facebook 
และ Apple ถือว่าเป็นธุรกิจท่ีเติบโตอย่างรวดเร็วและ มีแนวโน้มการเติบโตท่ีดีท่ีสุดในสภาพ
เศรษฐกิจของโลกในขณะน้ี นอกจากน้ีกวา่ร้อยละ 86 ของธุรกิจสตาร์ทอพัในซิลิคอน วลัเล่ย ์ไดรั้บ
เงินลงทุนจ านวนมหาศาล จากกวา่ 298,000 นกัลงทุน ซ่ึงเป็นส่ิงส าคญัท่ีก่อใหเ้กิดการพฒันาและท า
ให้ธุรกิจสตาร์ทอพัเหล่านั้นประสบความส าเร็จ รวมถึงยงัถือเป็นการขบัเคล่ือนทรัพยากรทางดา้น
การเงินภายในประเทศอีกดว้ย  

ส าหรับธุรกิจสตาร์ทอพัในประเทศไทยแมจ้ะยงัมีบริษทัท่ีมีมูลค่าสูงเหมือนอยา่งบริษทั
ในต่างประเทศ แต่ก็มีหลายบริษทัท่ีก าลงัอยูใ่นช่วงเติบโต และถือวา่เป็นสตาร์ทอพัตน้แบบให้กบั
สตาร์ทอพัรุ่นใหม่ โดยสตาร์ทอพัในไทยเร่ิมเกิดข้ึนตั้งแต่ช่วงปี 2011 โดยมียอดระดมทุนสูงข้ึน
เร่ือย ๆ สถิติขอ้มูลจาก Techsauce (2017) ในปี 2016 ยอดระดมทุนอยู่ท่ี ไม่ต  ่ากว่า 86.02 ลา้น
เหรียญสหรัฐฯ (หรือคิดเป็นเงินไทยท่ี 2,981.45 ลา้นบาท) ซ่ึงโตกว่าปีก่อน 100% เพราะมี Top 3 
Deal ท่ีเกิดข้ึนในปีท่ีผา่นมา อยา่ง Ookbee ท่ีอยู่ในวงการ Digital Content, Omise ท่ีเป็น Online 
Payment Gateway และ Umami ท่ีเป็นอีคอมเมิร์ซตามมาดว้ยโลจิสติกส์ ฟินเทคและ Food and 
restaurant ท่ีเป็นธุรกิจเด่นในประเทศไทย ในปี 2018 โฆษกส านกังานเศรษฐกิจการคลงั ไดมี้การ
รายงานความคืบหนา้การด าเนินการของคณะกรรมการส่งเสริมวิสาหกิจเร่ิมตน้แห่งชาติ (National 
Startup Committee: NSC) โดยจ านวนวิสาหกิจเร่ิมตน้ (Startup) ในประเทศไทยท่ีลงทะเบียนกบั 
http://startupthailand.org ของส านักงานนวตักรรมแห่งชาติ มีจ านวน 1,700 ราย ท าให้เกิดการ
ต่ืนตวัของบริษทัสตาร์ทอพัในประเทศไทยในอุตสาหกรรมต่าง ๆ โดยสังเกตไดจ้ากการเพิ่มข้ึน
อยา่งต่อเน่ืองของธุรกิจใหม่ ๆ การเพิ่มข้ึนของนกัลงทุนในรูปแบบขององคก์ร การเกิดข้ึนของส่ือ
ส าหรับธุรกิจท่ีจดัตั้งใหม่ การจดันิทรรศการสัมมนาเก่ียวกบัธุรกิจสตาร์ทอพั หลกัสูตรการศึกษา
อบรมท่ีเน้นเร่ืองการพฒันาผูป้ระกอบการหนา้ใหม่ และสนบัสนุนธุรกิจเกิดใหม่ทุกรูปแบบ และ
การเกิดข้ึนของพื้นท่ีส าหรับการท างานร่วมกนั (co-working space) เป็นตน้ 
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2.1.2 ขั้นตอนการเติบโตของธุรกิจสตาร์ทอพั (Stage of Startup)  
1) Stage 1: Problem Solution Fit 
เป็นช่วงเร่ิมตน้จากการพฒันาไอเดียท่ีอาจจะมาจากความตอ้งการแกปั้ญญา Pain point 

บางอย่างของผูค้น โดยได้ท าการพิสูจน์ว่าเป็นปัญหาท่ีมีอยู่จริงและมีความต้องการแก้ไขโดย
สามารถคิดผลิตภณัฑต์ั้งตน้ท่ีสามารถแกปั้ญหานั้น ๆ ได ้

2) Stage 2: Product Market Fit 
เป็นการสร้างผลิตภณัฑ์ตน้แบบเพื่อน าไปทดสอบกบัตลาดเก็บขอ้มูลจากลูกคา้และ

เรียนรู้น ามาปรับปรุงใหไ้ดผ้ลิตภณัฑท่ี์ตอบโจทยก์บัความตอ้งการของตลาดหรือเรียกง่าย ๆ วา่เป็น
ช่วงสินคา้ติดตลาด ในช่วงระยะเวลาน้ีเองจะตอ้งเร่ิมมองหาผูล้งทุนอยา่งจริงจงั 

3) Stage 3: Business Market Fit 
หลงัจากท่ีสินคา้ติดตลาดแลว้ช่วงน้ีจะเป็น การขยายการเติบโตของธุรกิจเพิ่มทีมงาน 

ขยายกาลงัการผลิตหรือสร้างโครงสร้างพื้นฐานต่าง ๆ เพื่อรองรับการขยายฐานลูกคา้ ซ่ึงจะเป็นการ
พิสูจน์โมเดลทางธุรกิจรวมถึงการหารายไดใ้นรูปแบบใหม่ ๆ อาจจะเพิ่มข้ึนมาในช่วงน้ีและช่วงน้ี
จะเป็นช่วงท่ีดึงดูดนกัลงทุนและทีมงานใหเ้ขา้มาช่วยเร่งการเติบโตของธุรกิจ  

2.1.3 แนวคิดเก่ียวกบัระบบนิเวศธุรกิจสตาร์ทอพั (startup ecosystem) 
จากเดิมค าวา่ “ระบบนิเวศ” เป็นค าท่ีใชใ้นศาสตร์นิเวศวิทยา ซ่ึงหมายถึงความสัมพนัธ์

ของส่ิงมีชีวิต ณ ท่ีใดท่ีหน่ึง แต่ในปัจจุบนั เม่ือประยุกตม์าใช้ในวงกวา้ง จะหมายถึงองคป์ระกอบ
ส่ิงแวดล้อมทุกอย่างท่ีเก่ียวข้องและครอบคลุมส่ิงท่ีสนใจ ส าหรับสตาร์ทอพั ระบบนิเวศมกัจะ
มุ่งเนน้องคป์ระกอบท่ีจ าเป็นในช่วงเกิดและเติบโต โดยอาศยักรอบแนวคิด Data-driven framework 
ของ Startup Genome ในปี 2017 เป็นมาตรฐาน (Benchmark) ซ่ึงวิเคราะห์องคป์ระกอบของแต่ละ
ระบบนิเวศดว้ยขอ้มูลท่ีช้ีวดัในแต่ละดา้นสามารถจ าแนกองคป์ระกอบหลกั ๆ ไดด้งัน้ี  

1) แรงงานท่ีมีทกัษะ (Talent) 
2) ประสบการณ์ของเมืองท่ีมีสตาร์ทอพั (Startup experience) 
3) การเขา้ถึงตลาด (Market reach) 
4) การระดมทุน (Funding) 
5) สมรรถนะ (Performance) 
ส าหรับระบบนิเวศในประเทศไทย จะพบว่าด้านท่ีเป็นจุดเด่น และส่วนท่ีช่วยเสริม

สมรรถนะของไทยในอนาคตได้ คือ ด้านการระดมทุน ด้านท่ีนับว่าใช้ได้ คือ การเข้าถึงตลาด 
ขณะท่ีดา้นท่ีไทยตอ้งเร่ิมแกไ้ขหรือพฒันาให้ดีข้ึนอยา่งจริงจงั คือ ดา้นแรงงานและดา้นการพฒันา
เมืองให้มีประสบการณ์เก่ียวกบัสตาร์ทอพัให้มากข้ึน โดยการพฒันาดา้นแรงงานจะมีความส าคญั
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มากเพราะจะท าใหแ้ต่ละเมืองมีสตาร์ทอพัท่ีมีประสบการณ์ และหากไทยไม่พฒันา 2 ดา้นน้ี ยอ่มท า
ให้การพฒันาระบบนิเวศดา้นสุดทา้ย คือ ดา้นสมรรถนะของสตาร์ทอพัจะเป็นไปตามยุทธศาสตร์
ชาติไดย้าก (จิรัฐ เจนพึ่งพร, 2560) 

ส่ิงท่ีมีความส าคญัและช่วยให้สภาพแวดลอ้มหรือบรรยากาศในการสร้างสตาร์ทอพัใน
ปัจจุบนัมีคุณภาพและสมบูรณ์ยิ่งข้ึน คือ การท่ีประเทศไทยมีองค์ประกอบของระบบนิเวศของ
สตาร์ทอพั หรือ Startup Ecosystem ซ่ึงเก่ียวขอ้งกบัหน่วยงาน หรือกลุ่มต่าง ๆ ท่ีมีความเช่ือมโยง
สัมพนัธ์กนัท าใหเ้กิดเป็นห่วงโซ่คุณค่า (Value Chain) โดยกลุ่มหลกั ๆ ไดแ้ก่ ธุรกิจสตาร์ทอพั กลุ่ม
ผูล้งทุนในสตาร์ทอพั (Investor) และกลุ่มหรือองค์กรท่ีเก่ียวขอ้งท่ีจะมาช่วยสนบัสนุนให้ธุรกิจ
สตาร์ทอพัเติบโต  (Supporting Organization) 

1. กลุ่มบริษทัสตาร์ทอพั (Startup Company) ถือเป็นจุดศูนยก์ลางของ Ecosystem คือ
กลุ่มคนท่ีริเร่ิมก่อตั้ง หรือมีแนวความคิดในการด าเนินธุรกิจในรูปแบบของสตาร์ทอพั ปัจจุบนั
สตาร์ทอพัไทยมีการขยายการเติบโตเพิ่มข้ึนมาก ทั้งขนาดและจ านวน ซ่ึงกลุ่มน้ีจะเป็นกลุ่มส าคญัท่ี
ท าใหเ้กิดสตาร์ทอพั 

2. กลุ่มนกัลงทุน (Investor) คือ กลุ่มคนท่ีมีก าลงัด้านการลงทุน อาจจะเป็นเงินทุน 
เคร่ืองมือ หรือส่วนสนับสนุนท่ีจะส่งผลให้สตาร์ทอพัเติบโตข้ึนได ้ซ่ึงมีทั้งกลุ่มนกัลงทุนบุคคล 
(Angel) ท่ีใช้เงินทุนส่วนตวัมาร่วมสนบัสนุนให้กบัสตาร์ทอพั โดยมากจะเป็นเจา้ของธุรกิจท่ีมี
ความสนใจหรือความรู้ความเช่ียวชาญในธุรกิจท่ีร่วมลงทุน กลุ่มนักลงทุนสถาบัน (Venture 
Capital) ท่ีน าเงินมาสนบัสนุนให้สตาร์ทอพัเติบโตโดยการลงทุน เพื่อแลกกบัการถือหุ้นในบริษทั
สตาร์ทอัพ และคาดหวงัการเติบโตในอนาคต ซ่ึงกลุ่มน้ีจะมีทั้ งกลุ่มองค์กรในประเทศ และ
ต่างประเทศ โดยในปัจจุบนัมีจ านวนมากข้ึน ท าให้สตาร์ทอพั มีโอกาสเขา้ถึงแหล่งเงินทุนประเทศ
น้ีมากข้ึน รวมถึงการมีช่องทางระดมทุนจากสาธารณะ (Crowd funding) ซ่ึงเป็นช่องทางท่ีสตาร์ท
อพัสามารถมาขอทุนจากประชาชนทัว่ไปได้ โดยอาจจะมีหรือไม่มีผลตอบแทนก็ได้ข้ึนอยู่กับ
รูปแบบของโครงการ ซ่ึงกลุ่ม Investor ทั้งหมดน้ีถือเป็นส่วนช่วยให้สตาร์ทอพัมีเงินทุนไวใ้ชข้ยาย
กิจการต่อได ้

3. กลุ่มองคก์รท่ีเก่ียวขอ้งท่ีช่วยสนบัสนุนให้ธุรกิจเติบโต (Supporting Organization) 
คือกลุ่มของหน่วยงานหรือองค์กรทั้งภาครัฐและเอกชนท่ีสนับสนุนธุรกิจสตาร์ทอพัโดยสรรหา
บริษทัท่ีมีศกัยภาพในการเติบโต เพื่อมาให้ความช่วยเหลือสนับสนุนดา้นต่าง ๆ อาทิเช่น ความรู้ 
เทคโนโลยี แหล่งเงินทุน การออกหาตลาดต่างประเทศ การออกกฎเกณฑ์ ข้อปฏิบัติ รวมถึง
กฎหมายท่ีเอ้ือประโยชน์ต่อการสร้างธุรกิจสตาร์ทอพั ซ่ึงในปัจจุบนัมีมากมาย ตั้งแต่  
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Incubators/Accelerators หน่วยงานหรือองคก์รท่ีสนบัสนุนธุรกิจสตาร์ทอพั โดยสรรหา
บริษทัท่ีมีศกัยภาพในการเติบโต เพื่อมาให้ความช่วยเหลือ สนับสนุนแนะน าในด้านต่าง ๆ ท่ี
เก่ียวขอ้ง ทั้งดา้นการตลาด การเงิน หรือกฎหมาย รวมถึงท างานร่วมกนั เพื่อช่วยเร่งให้ธุรกิจเติบโต
ได้รวดเร็วข้ึน โดยทั้ง Incubator และ Accelerator ต่างก็น าเสนอโอกาสท่ีดีให้แก่ผูป้ระกอบการ
ตั้งแต่เร่ิมแรก ผูริ้เร่ิมธุรกิจจะไดรั้บความช่วยเหลือเพื่อท าใหธุ้รกิจเติบโตเร็วข้ึนและยงัมีโอกาสท่ีดีท่ี
อาจจะดึงดูดนกัลงทุนจากบริษทัใหญ่ ๆ เขา้มาร่วมลงทุนใน Startup ดว้ย แต่โปรแกรมและแนวทาง
ท่ีแตกต่างกนั ก็มีผลต่อความส าเร็จของ Startup ในเบ้ืองตน้ เป้าหมายของทั้ง Accelerator และ 
Incubator นั้น มีความแตกต่างกนั โดยท่ี Accelerator เป็นผูช่้วย ”เร่ง” อตัราการเติบโตของธุรกิจทีมี
อยูแ่ลว้ ในขณะท่ี Incubator จะช่วย “บ่มเพาะ” ธุรกิจตั้งแต่เร่ิมตน้ ซ่ึงอาจจะมีเพียงความคิดใหม่ ๆ 
เพื่อให้ไดรู้ปแบบธุรกิจและเกิดเป็นบริษทัข้ึนมา ดงันั้น Accelerator จะเนน้ไปท่ีอตัราการเติบโต
ของธุรกิจในขณะท่ี Incubator มักจะเน้นไปท่ีการพัฒนานวัตกรรมให้เ กิดข้ึนมากกว่า 
(เศรษฐพงค์ มะลิสุวรรณ, 2560) ส าหรับในประเทศไทยก็มีหลายหน่วยงานท่ีสนับสนุนธุรกิจ
สตาร์ทอพั โดยมีการจดัตั้ง “โครงการบ่มเพาะธุรกิจเทคโนโลยี” อาทิจาก 3 ค่ายโทรคมนาคมยกัษ์
ใหญ่ของประเทศ ตั้งแต่ของทาง AIS ท่ีมีโครงการ “AIS TheStartup” ไปจนถึง “Dtac Accelerate” 
ของ Dtac และ “True Incube” ของทาง True เป็นตน้ 

Government หน่วยงานภาครัฐท่ีให้การสนับสนุน ส่งเสริมธุรกิจสตาร์ทอพั ในด้าน 
ต่าง ๆ ไม่วา่จะเป็นการใหค้วามรู้ สนบัสนุนทางดา้นเทคโนโลยี พาออกตลาดต่างประเทศ ตลอดจน
ออกกฎเกณฑท์างดา้นขอ้ปฏิบติัและกฎหมายต่าง ๆ ท่ีเอ้ือประโยชน์ต่อการสร้างธุรกิจสตาร์ทอพั 

Association สมาคมการค้าเพื่อส่งเสริมผู ้ประกอบการเทคโนโลยีรายใหม่ หรือ 
Thailand Tech Startup Association ซ่ึงตั้ งมาเพื่อช่วยสร้างความเข้มแข็งให้กบัระบบนิเวศ 
คอมมูนิต้ีเทค ซ่ึงรวมถึงสร้างกิจกรรมท่ีเปิดโอกาสให้กลุ่มบริษทัสตาร์ทอพัได้มาท างานร่วมกนั
และสร้างเครือข่ายท่ีเขม้แขง็ รวมถึงเป็นตวัแทนของกลุ่มสตาร์ทอพัทั้งในและต่างประเทศ 

Academy หน่วยงานท่ีเน้นสนับสนุนด้านความรู้ ท่ี เ ก่ียวข้องกับการสร้างธุรกิจ 
สตาร์ทอพั 

Event การจดังาน event ต่าง ๆ ท่ีเก่ียวขอ้งโดยเฉพาะกบักลุ่มธุรกิจสตาร์ทอพั เพื่อการ
เติบโต ไม่ว่าจะเป็นเวทีน าเสนอธุรกิจ เพื่อจบัคู่ธุรกิจสตาร์ทอพักบันกัลงทุน รวมถึงงานสัมมนา 
ต่าง ๆ ท่ีเก่ียวขอ้งกบัการพฒันาธุรกิจสตาร์ทอพัโดยหน่วยงานต่าง ๆ 

Coworking Space สถานท่ีท างานของกลุ่มคนท่ีเร่ิมตน้ท าธุรกิจท่ียงัไม่มีสถานท่ีท างาน
เป็นของตนเอง เป็นการใช้พื้นท่ีร่วมกันและมีชุมชนคนท างานเหมือนกัน ท าให้มีโอกาสได้
แลกเปล่ียนแนวคิดในการท าธุรกิจ ซ่ึงสถานท่ีเหล่าน้ีมีไวส้นบัสนุนธุรกิจสตาร์ทอพัโดยตรง โดยจะ
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มีทั้งส่วนเอกชนท่ีจดัเก็บค่าใช้จ่าย กบัส่วนท่ีไม่มีค่าใชจ่้ายซ่ึงมาจากการสนบัสนุนของหน่วยงาน
เฉพาะท่ีตอ้งการสนบัสนุนโดยตรง 

Media ส่ือท่ีเก่ียวขอ้งกบัสตาร์ทอพัโดยตรง ท่ีคอยอพัเดทข่าวสารความเคล่ือนไหวของ
คนในวงการสตาร์ทอพั ทั้งในและต่างประเทศ รวมถึง Blog ท่ีให้ความรู้ หรือเทคนิคในการสร้าง
สตาร์ทอพั ต่าง ๆ 

2.1.4 รูปแบบธุรกิจสตาร์ทอพัในประเทศไทย  
ส านกังานนวตักรรมแห่งชาติไดท้  าการแบ่งประเภทของบริษทัสตาร์ทอพั (startup) ไว ้8 

ประเภทดงัน้ี 
1. Property Tech: บริษทัด้านอสังหาริมทรัพย์ โดยจะมีการน าเทคโนโลยีเขา้มา

ส่งเสริมการให้บริการเช่น Website: thainkofliving.com เป็น บริษทัท่ีให้ขอ้มูลของท่ีพกัอาศยั รวม
ไปถึงศึกษาและน าเสนอรายละเอียดต่าง ๆ เพื่อเป็นตวัช่วยในการตดัสินใจซ้ือท่ีพกัอาศยั เป็นตน้ 

2. Life Style/Travel/Media: ในกลุ่มน้ีนั้นจะเป็นการให้บริการในแง่ของข่าวสารและ
บริการสนับสนุนการท่องเท่ียว ตัวอย่างของบริษัทท่ีท าธุรกิจด้านข่าวสาร เช่น Website: 
thchsource.com เป็น เวบ็ไซตน์ าเสนอข่าวเก่ียวกบั เทคโนโลยีและ ข่าวเก่ียวกบับริษทัสตาร์ทอพั 
(startup) ในประเทศไทย รวมไปถึงข่าว ของบริษทัสตาร์ทอพั (startup) จากต่างประเทศ ตวัอยา่ง
ของ บริษทัสตาร์ทอพั (startup) ทางดา้นการท่องเท่ียว เช่น local alike ช่องทางในการเช่ือมต่อ
ระหว่าง ไกด์น าเท่ียวท้องถ่ิน กับนักท่องเท่ียว โดยไกด์น าเท่ียวท้องถ่ินสามารถสร้างแผนการ
ท่องเท่ียวและเปิดขายใหก้บันกัท่องเท่ียวท่ีสนใจได ้

3. Fin Tech: มาจากค าว่า Finance รวมกบัค าว่า Technology เป็นกลุ่ม บริษทัท่ี
ให้บริการต่าง ๆ ทางดา้นการเงินเช่น piggipo แอพพลิเคชัน่จดัการบตัรเครดิต, refinn เว็บไซต์
น าเสนอ สินเช่ือท่ีอยู่อาศยัจากธนาคารชั้นน าหลาย ๆ แห่ง โดยเป็นตวักลางในการเปรียบเทียบ
ดอกเบ้ียในแต่ละธนาคารและช่วยค านวณเพื่อหาสินเช่ือท่ีเหมาะสมใหแ้ก่ผูใ้ชบ้ริการ เป็นตน้ 

4. E-commerce/Logistic: เป็น บริษทัท่ีมีธุรกิจในการคา้ขายสินคา้ผา่นทางออนไลน์
เป็นหลกั เช่น lazada.com เวบ็ไซตข์ายสินคา้ออนไลน์ โดยไม่มีหนา้ร้าน เป็นตน้ อีกส่วนหน่ึงคือ
ธุรกิจท่ีเก่ียวขอ้งกบั logistic เช่น aCommerce ธุรกิจการให้บริการเก่ียวกบัการซ้ือขายของออนไลน์ 
หรือ ecommerce อยา่งครบวงจร ในเอเชียตะวนัออกเฉียงใต ้aCommerce ให้บริการตั้งแต่ ออกแบบ
และสร้าง website, ท าการตลาดออนไลน์, บริหารจดัการร้านคา้ในหลาย ๆ ช่องทาง, เก็บสินคา้และ
จดัส่งสินคา้, รวมถึงบริการหลงัการขาย เป็นตน้ 
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5. Industry Tech: คือ บริษทัเก่ียวกบัการน าเทคโนโลยีเขา้ไปส่งเสริมการท างานของ
อุตสาหกรรมหนกัหรือการผลิต เช่น ใช ้ioT (Internet of Things) เขา้ไปช่วยรายงานขอ้มูลในการ
ท างานของเคร่ืองจกัรเป็นตน้ 

6. Gov Tech/Education Tech: เป็น บริษทัท่ีช่วยส่งเสริมการเรียนรู้ เช่น แอพพลิเคชัน่ 
"ถามครู" คือ แอพพลิเคชั่นฝึกทกัษะส าหรับเด็กระหว่าง 2-7 ขวบ รวบรวมรายวิชาหลัก ๆ ทั้ง
คณิตศาสตร์ วทิยาศาสตร์ ภาษาองักฤษ และไอคิว โดยท าเป็น 3 ภาษา ทั้งไทย องักฤษ และจีน และ
รวบรวมข้อสอบไวจ้  านวนมาก ส่ิงท่ีเด็กได้รับคือความสนุก เพราะเหมือนเล่นเกม แต่เป็นเกม
ความรู้บนหน้าจอสมาร์ทโฟน อีกทั้งยงัสามารถเทียบผลคะแนนกับเด็กคนอ่ืน รวมถึงเด็กจาก
ประเทศอ่ืนไดอี้กดว้ย เป็นตน้ 

7. Med Tech: มากจากค าว่า Medical (การแพทย)์ + Technology จึงเป็น บริษทัท่ี
ด าเนินธุรกิจในเชิงการแพทย ์เช่น “Health at Home” ผูใ้ห้บริการดูแลผูป่้วยท่ีบา้น โดยเป็นช่องทาง
ในการจัดหาผูดู้แลท่ีผ่านการฝึกอบรมและการรับรอง เพื่อให้บริการแก่ผูป่้วยหรือ ผูสู้งอายุท่ี
ตอ้งการการดูแลรักษาท่ีบา้น เป็นตน้ 

8. Agri Tech/Food Tech: บริษทัท่ีใหบ้ริการเก่ียวกบัสินคา้และบริการดา้นอาหาร เช่น 
Freshket แหล่งรวมซพัพลายเออร์ของสดส าหรับร้านอาหาร โดยร้านอาหารขนาด กลางและเล็ก 
สามารถเขา้มาเลือกซ้ือวตัดุดิบอาหารสดทั้งหลายผา่นทางเวบ็ไซต ์ไม่ตอ้งยุง่ยากวิ่งหาวตัถุดิบ และ
จะมีระบบบญัชีเพื่อช่วยรู้รายรับรายจ่าย ส่งใบเสนอซ้ือขาย แกปั้ญหาดงัน้ี 1) หาผูผ้ลิตไม่เจอ ตอ้ง
ซ้ือของจากเจา้เดิมเท่านั้น วตัถุดิบไม่เพียงพอ (ซ่ึงเป็นปัญหาหลกั) 2) ตอ้งถือเงินจ านวนมากไปซ้ือ
ของเอง 3) ตอ้งตรวจสอบวตัถุดิบท่ีเหลือเอง และ 4) ตอ้งท าบญัชีเอง เป็นตน้ 
 
2.2  แนวคิดและข้อมูลทัว่ไปของแหล่งเงินทุนของธุรกจิสตาร์ทอพัในประเทศไทย 

2.2.1  เงินทุนตวัเอง (Bootstrap) 
Bootstrap เงินทุนตวัเองหรือครอบครัว เป็นเงินทุนแหล่งแรกท่ีสามารถเร่ิมไดเ้ลยจาก

เงินเก็บของตวัเอง ซ่ึงตวัเราเองก็ตอ้งเช่ือมัน่ในส่ิงท่ีจะท าและกลา้ท่ีจะเร่ิมตน้ดว้ยเงินทุนของตวัเอง
ก่อน โดยอาจจะรวมกบัเงินทุนของเพื่อนผูร่้วมก่อตั้งธุรกิจ (Co-Founder) นอกเหนือจากน้ีอาจจะมา
จาก พอ่แม่ ญาติพี่นอ้ง และเพื่อน ๆ ท่ีเช่ือในตวัเราคอยสนบัสนุนเรา เพื่อท่ีจะให้เราสามารถเร่ิมตน้
ธุรกิจได ้ส าหรับสตาร์ทอพับางรายอาจมองวา่ไม่มีความจ าเป็นท่ีจะตอ้งเส่ียงน าเงินของตวัเองมาท า
ธุรกิจ ในเม่ือโอกาสในการระดมทุนจากแหล่งเงินทุนต่าง ๆ รวมถึงจากโครงการบ่มเพาะท่ีเกิดข้ึน
เพื่อสนบัสนุนนวตักรรม ยงัเป็นทางเลือกท่ีเกิดข้ึนมากมาย มีหลายโครงการท่ีเสนอเงินทุนตั้งตน้
หรือ Seed Fund ให้กบัสตาร์ทอพั ถา้ไอเดียหรือแนวทางธุรกิจดูดีมีศกัยภาพท่ีจะสามารถสร้างเป็น
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ธุรกิจต่อไปได ้แมก้ารระดมทุนจะเป็นทางเลือกท่ีน่าสนใจของสตาร์ทอพัท่ีจะลดความเส่ียงในการ
ท าธุรกิจ แต่ Pain point ของการระดมทุนส าหรับ Founder ก็ตอ้งแลกมาดว้ยการการสูญเสียอ านาจ
ในการตดัสินใจในเร่ืองส าคญั ๆ เพราะหลายคร้ังตอ้งปรับแนวทางให้สอดคลอ้งกบัเป้าหมายและ
ทิศทางของนกัลงทุน สตาร์ทอพัท่ีผา่นประสบการณ์เหล่าน้ีมาแลว้ บางคนมองวา่หากธุรกิจสามารถ 
Bootstrap ไดน้านเท่าไรนัน่หมายถึงโอกาสสูงท่ีจะท าให้ธุรกิจประสบความส าเร็จไดต้ามเป้าหมาย
ท่ีตั้ งไว ้เม่ือเทียบกับแนวทางการสร้างธุรกิจแบบท่ีมีนักลงทุนเข้ามานั่งเป็นผูถื้อหุ้นอยู่ตั้ งแต่
ระยะแรก ๆ เพราะในท่ีสุดแลว้เป้าหมายของนกัลงทุนคือการเพิ่มมูลค่าบริษทั (Valuation) ในขณะ
ท่ีจุดมุ่งหมายของ Founder มกัจะเร่ิมตน้ดว้ย Passion และความตั้งใจท่ีจะสร้างนวตักรรมท่ีจะ
สามารถสร้างและเปล่ียนแปลงบางอยา่งได ้ Bootstrap จึงเป็นเส้นทางของการเป็นผูป้ระกอบการตวั
จริงท่ีพร้อมจะด้ินรนฝ่าฟันเพื่อท าให้ธุรกิจอยูร่อดดว้ยการหารายไดเ้ขา้มา ในขณะท่ียงัมีความเป็น
เอกภาพท่ีจะสามารถก าหนดเป้าหมายและทิศทางของธุรกิจใหเ้ดินต่อไดแ้บบท่ีเคยคิดไว ้ซ่ึงในท่ีสุด
แลว้นกัลงทุนจะมองเห็นศกัยภาพและยินดีท่ีจะให้เงินลงทุนโดยไม่เขา้มาแทรกแซงกบัการก าหนด
ทิศทางของธุรกิจ (ตอ้งหทยั กุวานนท,์ 2560) 

2.2.2. กลุ่มนกัลงทุนบุคคล (Angle Investor) 
Angel Investor กลุ่มนกัลงทุนอิสระท่ีใช้เงินทุนส่วนตวัของตวัเองมาร่วมลงทุนกบั

ธุรกิจสตาร์ทอพั โดยมากจะเป็นเจา้ของธุรกิจท่ีประสบความส าเร็จมาแลว้ มีเงินทุน และมีความ
สนใจหรือมีความรู้ความเช่ียวชาญในธุรกิจท่ีจะร่วมลงทุน ซ่ึงนอกจากจะให้เงินทุนแลว้ ยงัสามารถ
ใหค้ าแนะน า ช่วยเหลือธุรกิจสตาร์ทอพั หรือช่วยหาเครือข่ายธุรกิจ (Connection) ใหใ้นการท าธุรกิจ
ไดด้ว้ย ซ่ึง Angel Investor น้ีอาจจะไม่ไดล้งทุนดว้ยจ านวนเงินท่ีสูงมาก แต่ถือเป็นผูท่ี้มีบทบาทมาก
ในช่วงแรก เพราะสามารถช่วยให้สตาร์ทอพัเร่ิมตน้ธุรกิจได ้Angels Investor มกัจะลงทุนกบั 
Startup ในช่วง Seed และ Early Stage ซ่ึงเป็นช่วงท่ีก าลงัทดสอบและพฒันาผลิตภณัฑ์ (Prototype) 
โดยท่ียงัไม่มีรายไดก้ลบัเขา้มา Angels Investor จึงเป็นผูท่ี้มีความเส่ียงท่ีสูงมาก เพราะถา้กิจการไม่
สามารถด าเนินต่อไปได ้Angels Investor จะไม่ไดรั้บอะไรคืนกลบัมาเลย วงเงินในการลงทุนของ 
Angels Investor จะอยูใ่นช่วงระหวา่ง 250,000 ถึง 2 ลา้นเหรียญสหรัฐฯ วงเงินน้ีจะแตกต่างกนัไป
ตามภูมิภาคของโลก ส าหรับในประทศไทยจะอยูใ่นช่วง 100,000 ถึง 1 ลา้นเหรียญสหรัฐฯ โดยจะ
แลกกบัหุน้จ านวนหน่ึง ซ่ึงจะใหผ้ลตอบแทนเป็นตวัเงินในอนาคต หาก Startup ประสบความส าเร็จ
ทั้งน้ีอาจไดรั้บเป็นเงินปันผลจากการท าธุรกิจและมีผลก าไร หรือการไดรั้บผลตอบแทนจากการท่ี
บริษทัถูกขายใหก้บับริษทัท่ีใหญ่กวา่ และบริษทัใหญ่ ๆ นั้น ซ้ือหุ้นจากผูถื้อหุ้นเดิมทุกคน หรือการ
ได้รับผลตอบแทนจากมูลค่าหุ้นท่ีสูงข้ึนมากจากการน าบริษัทเข้าจดทะเบียนในตลาดหุ้น  
(ปิยารมย ์ปิยะไทยเสรี, 2559) 
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2.2.3 หน่วยงานบ่มเพาะหรือเร่งการเติบโตส าหรับธุรกิจ (Incubator/Accelerator) 
Incubator/Accelerator หน่วยงานบ่มเพาะหรือเร่งการเติบโตส าหรับธุรกิจ ท่ีจะช่วยให้

ธุรกิจสามารถเติบโตไดโ้ดยให้ความช่วยเหลือ สนบัสนุน ให้ค  าแนะน าและเป็นท่ีปรึกษาทางธุรกิจ
ในดา้นต่าง ๆ ทั้งดา้นการตลาด การเงิน กฎหมาย สถานท่ีท างาน (Coworking Space) ตลอดจน
แหล่งเงินทุนรวมทั้งช่วยหาพนัธมิตรและแหล่งเงินทุนเพิ่มเติมในรอบต่อ ๆ ไป เพื่อช่วยเร่งให้ธุรกิจ
ขยายการเติบโตออกไปได้ ซ่ึงการเขา้ร่วมกับหน่วยงานบ่มเพาะเหล่าน้ีสามารถเข้าร่วมได้จาก
โครงการแข่งขนัต่าง ๆ ท่ีหน่วยงานจดัข้ึน ซ่ึงจะไดรั้บเงินทุนสนบัสนุนธุรกิจเร่ิมตน้ดว้ย โดยบาง
รายอาจจะแลกกบัเขา้ร่วมถือหุ้น หรืออาจจะเป็นการให้ทุนสนบัสนุนเปล่าโดยไม่ตอ้งแลกหุ้นก็ได ้
รูปแบบของแต่ละโครงการจะแตกต่างกนัทั้งในดา้นความสนใจของธุรกิจท่ีจะเขา้ร่วมโครงการและ
โปรแกรมการสนับสนุนหรือให้ความรู้ในด้านต่าง ๆ ซ่ึงบางหน่วยงานอาจจะเน้นการสร้าง
ผลิตภณัฑ์ ในขณะท่ีบางหน่วยอาจเน้นการขยายผลิตภณัฑ์ออกสู่ตลาด ส าหรับตวัอยา่งหน่วยงาน
บ่มเพาะในประเทศไทยท่ีมีนั้นส่วนใหญ่มาจากกลุ่มธุรกิจ Corporate เช่น AIS the startup , Dtac 
Accelerate, True Incube , Digital Venture นอกจากน้ียงัมีหน่วยงานจากภาครัฐดว้ย เช่น ศูนยบ์่ม
เพาะธุรกิจ ซอฟตแ์วร์พาร์ค สวทช.  

ความแตกต่างของ Accelerator และ Incubator ในเบ้ืองต้น เป้าหมายของทั้ ง 
Accelerator และ Incubator นั้น มีความแตกต่างกนั โดยท่ี Accelerator เป็นผูช่้วย “เร่ง” อตัราการ
เติบโตของธุรกิจท่ีมีอยูแ่ลว้ ในขณะท่ี Incubator จะช่วย “บ่มเพาะ” ธุรกิจตั้งแต่เร่ิมตน้ ซ่ึงอาจจะมี
เพียงความคิดใหม่ ๆ เพื่อใหไ้ดรู้ปแบบธุรกิจและเกิดเป็นบริษทัข้ึนมา ดงันั้น Accelerator จะเนน้ไป
ท่ีอตัราการเติบโตของธุรกิจในขณะท่ี Incubator มกัจะเน้นไปท่ีการพฒันานวตักรรมให้เกิดข้ึน
มากกวา่ (เศรษฐพงค ์มะลิสุวรรณ, 2560) 

โครงการบ่มเพาะแต่ละโครงการนั้นตอ้งการช่วยธุรกิจในทุก ๆ เร่ืองท่ีจะท าให้ธุรกิจ
นั้น “โต” ได ้ไม่วา่การโตนั้นจะเป็นเร่ืองของจ านวนคนใช ้หรือจ านวนรายได ้โดยมกัจะมีเป้าหมาย
ระยะสั้นคือท าใหบ้ริษทันั้นสามารถระดมทุนจากนกัลงทุนมาขยายธุรกิจต่อได ้และมีเป้าหมายระยะ
ยาวคือมี “exit” หรือการ “จบธุรกิจ” อยา่งส าเร็จดว้ยการขายกิจการหรือเขา้ตลาดหุ้น เพื่อให้ผูถื้อหุ้น
ทั้งเจา้ของกิจการ นกัลงทุน และผูป้ระกอบการเอง ไดรั้บผลตอบแทนเป็นเม็ดเงินจากท่ีได้สร้าง
ธุรกิจมา ทั้งน้ี บริการของ Incubator/Accelerator ต่าง ๆ นั้นอาจแยกไดเ้ป็นหวัขอ้ใหญ่ ๆ คือ 

1) Work Space – พื้นท่ีส าหรับท างานท่ีเป็นท่ีเป็นทาง มีโต๊ะท างาน อินเทอร์เน็ต และ
อุปกรณ์ส านกังานเท่าท่ีจ  าเป็น เพื่อใหเ้หล่าบริษทั Start-up ไม่ตอ้งไปนัง่รวมตวักนัท่ีร้านกาแฟเสมอ
ไป ซ่ึงในปัจจุบนัก็จะเห็นวา่มีการเกิดข้ึนของ “Co-Working Space” จ านวนมากเพื่อมารองรับเหล่า
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นักท างานพเนจรให้มีท่ีท างานพร้อมอินเทอร์เน็ตและสังคมเพื่อนไลฟ์สไตล์เดียวกันซ่ึง Work 
Space เหล่าน้ีมกัจะมาพร้อมเหล่าบริการพื้นฐานท่ีบริษทัทุกบริษทัจะตอ้งมี 

2) Business Consulting – การให้ค  าปรึกษาทางธุรกิจ ตั้งแต่ขั้นพื้นฐานอย่างการ 
จดทะเบียนบริษัท กฎหมายการค้า แรงงาน การตลาด การเงิน บัญชี ไปถึงทักษะการบริหาร 
(management skills) และการพาผูป้ระกอบการเขา้อบรมตามสถานบนัการศึกษา หรือจดัการอบรม
จากผูป้ระกอบการ Startup ท่ีประสบความส าเร็จแลว้รายอ่ืน ๆ อีกมากมาย บางโครงการอยา่ง 500 
Startups ของสหรัฐอเมริกานั้น จะมีทีมท่ีให้ค  าปรึกษาทางเทคนิคธุรกิจในเร่ืองการตลาดโดยเฉพาะ 
เพื่อช่วยเหล่าผูป้ระกอบการในการหาช่องทางการโฆษณาหรือหาลูกคา้ท่ีมีประสิทธิภาพมากท่ีสุด 
เพื่อให้ได้ผูใ้ช้จ  านวนมากท่ีสุดโดยเร็วท่ีสุดในตอนตน้ โดยเรียกทีมน้ีว่า “Distribution Team”  
ท่ีหมายถึงการ “จ าหน่าย” สินค้าไปสู่ผูบ้ริโภค และเป็นจุดขายและเอกลกัษณ์ของโครงการน้ี
โดยเฉพาะไปแล้วโดยสมบูรณ์ และสุดทา้ย ในช่วงตอนปลายของโครงการบ่มเพาะ มกัจะมีการ
ซอ้มการ “Pitching” หรือฝึกการ “เสนอ” ผลิตภณัฑข์องตนเองใหก้บัลูกคา้และนกัลงทุน เพื่อท าการ 
“ระดมทุน” มาท าธุรกิจต่อหลงัจากท่ีจบโครงการไปแลว้ โดยจะซ้อมตั้งแต่บุคลิก วิธีการพูด และ
การเรียบเรียงเน้ือหาใหดู้น่าสนใจท่ีสุดท่ีนกัลงทุนจะตอ้งการมาคุยต่อนัน่เอง 

3) Network – “Network” หรือ “เครือข่าย” ในท่ีน้ี หมายถึงเครือข่ายคนท่ีส าคญัต่าง ๆ 
ทั้งนกัลงทุน หรือผูใ้ห้ค  าแนะน าทางธุรกิจ หรือท่ีบางท่ีคนไทยเรียกกนัวา่ “Connection” ซ่ึงเป็นส่ิง
ส าคญัท่ีจะท าให้ผูป้ระกอบการเขา้ถึงทั้งแหล่งทุน โอกาสทางธุรกิจ และความรู้ท่ีไม่ไดส้ามารถหา
ไดด้ว้ยตนเองจากการคน้หาผา่น Google ซ่ึงเครือข่ายเหล่าน้ี อาจเขา้มาเป็นคู่คา้ทางธุรกิจท่ีท าให้เรา
มีผูใ้ชท่ี้มากข้ึน เขา้มาเป็นนกัลงทุนท่ีท าให้เรามีโอกาสสร้างธุรกิจต่อไป หรือผูใ้ห้ค  าแนะน า เขา้มา
นัง่เป็นส่วนหน่ึงของคณะกรรมการบริษทั ก็เป็นได ้

2.2.4 การระดมทุนสาธารณะ (Crowd Funding) 
Crowdfunding หรือการระดมทุนจากสาธารณะ เป็นอีกวิธีการหน่ึงในการระดมทุน 

โดยผ่านแพลตฟอร์มท่ีเป็นเสมือนตวักลางในการจบัคู่ระหว่างผูท่ี้ตอ้งการเงินทุน (ไปประกอบ
ธุรกิจ) กบัผูท่ี้มีเงินทุน (กลุ่มคนจ านวนมาก) โดยรูปแบบน้ีจะช่วยให้ธุรกิจเกิดใหม่มีโอกาสเขา้ถึง
แหล่งเงินทุนมากข้ึน ประกอบกบัเป็นการช่วยให้ธุรกิจได้ทดสอบไอเดียว่าสินคา้ หรือบริการท่ี
น าเสนอ มีคนสนใจมากนอ้ยเพียงใดโดยดูไดจ้ากความส าเร็จในการระดมทุน ในขณะเดียวกนัก็เป็น
การเปิดโอกาสให้กบัผูล้งทุนท่ีมีเงินทุนน้อยได้ลงทุนในธุรกิจท่ีมีไอเดียดี ๆ ไดผ้่านแพลตฟอร์ม
ของ Crowdfunding โดยการระดมทุนมีหลายรูปแบบ ดงัน้ี (กนกวรรณ มุตตามระ, 2559) 

1) รูปแบบการบริจาค (Donation-based Crowdfunding) คือ การระดมทุนโดยผูร้ะดม
ทุนไม่ไดรั้บส่ิงตอบแทน  
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2) รูปแบบการแลกเปล่ียนบางส่ิงบางอยา่งกบัเงินทุ น (Reward-based Crowdfunding) 
คือ การระดมทุนเพื่อแลกกบัสิทธิประโยชน์หรือส่ิงของ  

3) รูปแบบการกูย้ืม (Loan-based/Debt Crowdfunding) คือ การกูเ้งินจากมวลชนไปใช้
ตามวตัถุประสงคท่ี์แจง้ไว ้โดยมีก าหนดการช าระคืนและจ่ายดอกเบ้ีย  

4) รูปแบบการเขา้หุน้ (Equity Crowdfunding) คือการเขา้หุ้นกนัโดยผูร่้วมระดมทุนจะ
ไดรั้บหุน้ของธุรกิจท่ีเราร่วมระดมทุนพร้อมทั้งโอกาสในการรับเงินปันผล 
 
ตารางที ่2.1  ตารางสรุปรูปแบบของ Crowdfunding 
 

รูปแบบของ 
Crowdfunding 

Donation 
Reward 

(Pre-paid) 
Loan 

(Peer to Peer) 
Investment 

(Equity/Debt) 

กจิการและ
จุดประสงค์ 

ช่วงเร่ิมตน้(Seed) กิจการยงัไม่มีการ
ก่อตั้ง เป็นการน าเสนอ Idea และ
ตอ้งการพฒันาผลิตภณัฑต์น้แบบ 

ช่วงเร่ิมก่อตั้ง (Startup) กิจการเร่ิมมี
รายได ้ตอ้งการเงินเพื่อพฒันา
ผลิตภณัฑ ์และท าการตลาด 

ผลตอบแทน 

ไม่คาดหวงั
ผลตอบแทนแต่ได้
ลดหยอ่นทางภาษี 
หรือความพอใจ
จากความส าเร็จ
ของโครงการ 

ไดผ้ลิตภณัฑท่ี์
เป็นสินคา้หรือ
บริการเป็น
ผลตอบแทน 

ผลตอบแทนใน
รูปของดอกเบ้ีย 

ผลตอบแทนเป็น
ส่วนแบ่งจาก

ความเป็นเจา้ของ
เช่น เงินปันผล 
ส่วนต่างราคา 

ความเส่ียง 
ต ่าเพราะไม่คาดหวงัผลตอบแทน หรือ
ผลตอบแทนนั้นไม่ใช่ในรูปของตวัเงิน 

สูง โดยไดรั้บ
บางส่วนของเงิน
ตน้คืน และมี

ก าหนดการช าระ
เงินคืนท่ีชดัเจน 

สูงสุด อาจเสีย
เงินตน้ 100% 

 
ทีม่า:  จนัทวรรณ สุจริตกุล,  2558 
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โดยรูปแบบท่ีนิยมใช้กบัธุรกิจสตาร์ทอพัระยะแรกเร่ิม คือ Donation และ Reward 
crowdfunding ซ่ึงเป็นการบริจาคเงินให้เปล่า และจ่ายเงินเพื่อแลกกบัสินคา้ท่ีเจา้ของโครงการจะ
ผลิตออกมาขาย หรือสามารถซ้ือสินคา้ได้ในราคาพิเศษ โดยการระดมทุนก็มีวิธีการท่ีง่ายและ
สะดวก เพียงแค่ผูต้อ้งการระดมทุนน าเสนอผลงาน ผลิตภณัฑ์ หรือโครงการท่ีตอ้งการจะท าผ่าน
เวบ็ไซต์ท่ีเป็นตวักลาง พร้อมระบุวงเงินลงทุนท่ีตอ้งการ หากเป็นท่ีถูกใจเหล่าผูส้นบัสนุนเงินทุน 
ซ่ึงแต่ละรายจะบริจาคหรือซ้ือสินคา้ในจ านวนไม่มาก แต่จะอาศยัพลงัของจ านวนผูส้นบัสนุนท่ีมาก
พอจนบรรลุเป้าหมายของเงินทุนท่ีตอ้งการ ก็จะได้รับเงินลงทุนเพื่อน ามาพฒันาผลิตภณัฑ์หรือ
โครงการตามท่ีเสนอไว ้ 

นอกจาก Crowdfunding จะเป็นการแกปั้ญหาการขาดเงินทุนในการพฒันาสินคา้ของ 
startup แลว้ ยงัมีประโยชน์ส าคญัในดา้นการตลาดซ่ึงท าใหส้ามารถทดสอบความตอ้งการของตลาด
ได ้เน่ืองจากผลพลอยไดต้อนท่ีน าเสนอแนวคิดหรือผลิตภณัฑ์จะท าให้รู้กระแสตอบรับจากมวลชน 
หากโครงการไดรั้บการตอบรับท่ีดี แสดงวา่สินคา้มีแนวโนม้ท่ีสามารถจะเกิดเป็นธุรกิจท่ีตรงความ
ตอ้งการของผูบ้ริโภคได ้ในทางกลบักนัหากไอเดียไม่สามารถระดมเงินทุนได ้เจา้ของโครงการจะ
ไดรู้้ตวัก่อนด าเนินธุรกิจจริง ถือเป็นการลดความเส่ียงให้กบัธุรกิจใหม่  ๆ ไดเ้ป็นอยา่งดี นอกจากน้ี 
ความเห็นท่ีไดจ้ากผูส้นใจให้เงินทุนก็สามารถน ามาเป็นขอ้มูลปรับปรุงพฒันาสินคา้และบริการได้
ดว้ย ดงันั้น crowdfunding จึงเป็นอีกหน่ึงช่องทางท่ีน่าสนใจส าหรับผูป้ระกอบธุรกิจสตาร์ทอพั 
(กฤตยา สังขเ์กษม, 2561) 

2.2.5 กลุ่มนกัลงทุนสถาบนั (Venture Capital) 
Venture Capital (VC) กลุ่มนกัลงทุนในรูปแบบองคก์รหรือนกัลงทุนสถาบนั ท่ีน าเงิน

มาร่วมลงทุนกบัธุรกิจสตาร์ทอพั โดยอาจจะเป็นการจดัตั้งกองทุนเพื่อรวบรวมเงินลงทุนจากนัก
ลงทุนรายใหญ่เฉพาะกลุ่มท่ีมีความเขา้ใจในธุรกิจสตาร์ทอพัและรับความเส่ียงไดสู้ง ซ่ึง VC เหล่าน้ี
จะมีทั้งท่ีมาจากต่างประเทศและในประเทศ เช่น 500 TukTuks, Cyber Agent Ventures, Golden 
Gate Ventures โดยการลงทุนจะเนน้ลงทุนในรอบหลงั ๆ ท่ีตอ้งการเงินลงทุนจ านวนมาก ซ่ึงเป็น
รอบการระดมทุนของธุรกิจท่ีอยู่ในช่วงก าลงัเติบโต ขยายฐานลูกคา้จ านวนมาก ไปจนถึงช่วงท่ี
ธุรกิจเติบโตแลว้ และตอ้งการเติบโตมากข้ึนไปสู่ต่างประเทศ Venture capital จะไม่ไดล้งทุนใน
ดา้นการเงินเพียงอยา่งเดียว แต่จะเขา้ไปเป็นส่วนหน่ึง หรือร่วมเป็นหุ้นส่วนในบริษทันั้น ๆ โดยมี
ระยะเวลาการลงทุนประมาณ 3-5 ปี ซ่ึงนอกเหนือจากการสนบัสนุนทางดา้นการเงินแลว้ Venture 
capital จะให้ค  าปรึกษา ช้ีแนะแนวทางในการด าเนินธุรกิจ เพื่อให้บริษทัท่ีได้รับเงินลงทุนนั้น 
สามารถเติบโตไดอ้ยา่งรวดเร็ว และสามารถเขา้จดทะเบียนเป็นบริษทัมหาชนในตลาดหลกัทรัพยฯ์
ไดใ้นท่ีสุด เพื่อให ้Venture capital ไดก้ าไรจากการลงทุนผา่นการขายหุน้ของบริษทัท่ีตนร่วมทุนใน
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ตลาดหลกัทรัพยฯ์ หรือขายคืนให้กบัเจา้ของเดิมในราคาท่ีตกลงกนัไว ้ในกรณีท่ีไม่ประสงค์จะเขา้
จดทะเบียนในตลาดหลกัทรัพยฯ์  

ลกัษณะส าคญัของ Venture Capital ประกอบไปดว้ย 5 อยา่ง คือ  
1) มีลกัษณะเป็นตวักลางทางการเงิน (financial intermediary) กล่าวคือ เงินทุนของนกั

ลงทุนจะถูกน าไปลงทุนใน หลกัทรัพยข์องบริษทั (portfolio companies) โดยตรง มกัจะอยู่ใน
รูปแบบการเป็นหุน้ส่วนกบับริษทันั้น ๆ 

2) ลงทุนในบริษทัเอกชน (private companies) เท่านั้น  
3) ท าหน้าท่ีคอยติดตาม และช่วยเหลือบริษทัท่ีไปลงทุน เน่ืองจากเป็นหุ้นส่วนกับ

บริษทั  
4) มีเป้าหมายหลกัคือ สร้างผลตอบแทนสูงโดยผลกัดนัให้บริษทัท่ีไปลงทุน สามารถ

ขายทอดกิจการ หรือสามารถจดทะเบียนเป็นบริษทัมหาชนในตลาดหลกัทรัพยฯ์ (initial public 
offering: IPO) เพื่อท่ีจะถอนการลงทุน (exiting) และท าก าไรจากการขายหุ้นเขา้สู่ตลาดหรือขายคืน
ใหก้บัเจา้ของ  

5) ลงทุนเพื่อใหบ้ริษทัสามารถเติบโตไดเ้องจากภายใน 
จะเห็นไดว้า่ Venture Capital ไม่ไดล้งทุนในหุ้นของบริษทัท่ีอยูใ่นตลาดหลกัทรัพยแ์ต่

เป็นการลงทุนในลกัษณะเขา้ไปเป็นหุ้นส่วนของบริษทัและช่วยเหลือให้บริษทันั้น ๆ เติบโตจน
สามารถเขา้สู่การเป็นบริษทัมหาชน (IPO) เพื่อท่ีจะขายหุ้นในส่วนของตนเองเพื่อท าก าไรโดยมี
ความเส่ียงสูงมากและผลตอบแทนก็สูงมากเช่นกนั (Metrick, 2010) 
 
ตารางที ่2.2  ตารางสรุปแหล่งเงินทุนของสตาร์ทอพั 
 
ประเภทแหล่งเงินทุน แหล่งทีม่าเงินทุน ลกัษณะ ตัวอย่าง 
Bootstrap เงินทุนตนเอง 

ครอบครัวหรือ 
คนสนิท 

เงินทุนแหล่งแรกท่ีสามารถ
เร่ิมไดเ้ลยจากเงินเก็บของ
ตนเอง 

 
- 

Angel investor  กลุ่มนกัลงทุน
อิสระ 

เงินทุนส่วนตวัมาร่วมลงทุน
กบัธุรกิจ 

Pomelo  Omise 
Stylhunt 

Incubator/Accelerator หน่วยงานบ่ม
เพาะ 

ใหค้วามช่วยเหลือ สนบัสนุน 
เป็นท่ีปรึกษาใหธุ้รกิจเติบโต 

True incube  
DTAC accelerate  
AIS the startup 
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ตารางที ่2.2  (ต่อ) 
 
ประเภทแหล่งเงินทุน แหล่งทีม่าเงินทุน ลกัษณะ ตัวอย่าง 
Crowd funding  บุคคลสาธารณะ ระดมทุนผา่นแพลตฟอร์มท่ี

เป็นตวักลางจบัคู่ระหวา่งผูท่ี้
ตอ้งการเงินทุนกบัผูท่ี้มีเงินทุน 

Indiegogo  
Dreamaker 
Sinwattana 

Venture capital (VC) กลุ่มนกัลงทุนใน
รูปแบบองคก์ร
หรือนกัลงทุน
สถาบนั 

รวบรวมเงินลงทุนจากนกั
ลงทุนรายใหญ่ โดยจะเนน้
ลงทุนในรอบการระดมทุน
หลงัๆ ท่ีตอ้งการเงินลงทุน
จ านวนมาก 

500 TukTuks  
Cyber agent 
ventures Golden 
gate ventures 

 
ทีม่า: พิมพผ์กา ครองยทุธ, 2560 
 

2.2.6 ระดบัการระดมทุน (Funding Rounds) 
ส าหรับ 5 แหล่งเงินทุนน้ีเป็นช่องทางการหาเงินทุนของสตาร์ทอพั ซ่ึงจะแตกต่างกนัไป

ตามการเติบโตของธุรกิจ และจ านวนเงินท่ีระดมทุน ซ่ึงจะมีศพัทเ์ฉพาะในการเรียก รอบการระดม
ทุนท่ีอาจจะแบ่งไดด้งัน้ี 

1. การระดมทุนในระดบั Pre-seed 
ในช่วงเวลาเร่ิมตน้ท่ีสตาร์ทอพัก าลงัน าเอาไอเดียท่ีดีเขา้แก้ปัญหา และก าลังท าการ

พฒันาผลิตภณัฑเ์พื่อท าสินคา้ตน้แบบออกมา สามารถน าเสนอแผนและสินคา้ให้กบัผูล้งทุนในกลุ่ม
ของ Angel Investor และ crowdfunding ได ้โดยมูลค่าของการระดมทุนจะอยูใ่นช่วง 20,000-50,000 
เหรียญสหรัฐ คิดเป็นเงินไทยก็อยู่ท่ี 600,000-1.5 ลา้นบาท ก็ถือวา่ไม่น้อยเลยส าหรับการระดมทุน
ในระดบัน้ี 

2. Seed Funding หรือท่ีเรียกวา่ Pre-Series A 
สตาร์ทอพัท่ีจะระดมทุนในช่วงเวลาน้ีก็คือ มีผลิตภัณฑ์ให้กลุ่มลูกค้าเป้าหมายได้

ทดลองใชก้นัแลว้ หากจ ากนัไดก้็คืออยูใ่น Stage ของ Product Market Fit นัน่เอง สตาร์ทอพัจ านวน
ไม่น้อยท่ีตอ้งการระดมเงินทุนเขา้มาเพื่อท าการปรับปรุงและพฒันาผลิตภณัฑ์ต่อ โดยกลุ่มผูท่ี้จะ
ลงทุนในระดบัน้ีคือ Angel Investor และ Early Venture Capital มูลค่าของเงินทุนจะอยู่ท่ี  
100,000-3 ลา้นเหรียญสหรัฐ หรือคิดเป็นเงินไทยอยูท่ี่ 3-100 ลา้นบาท 
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3. การระดมทุนระดบั Series A 
สตาร์ทอพัท่ีอยากจะระดมทุนในระดบั Series A จะตอ้งเป็นธุรกิจท่ีมี Business Model 

ท่ีชดัเจนมาก ๆ และ สินคา้และบริการก็จะตอ้งผา่นการพฒันาในเร่ืองของกลุ่มเป้าหมายมาเรียบร้อย 
พร้อมจะท าการพฒันาในเร่ืองของตลาด เทียบไดก้็คือตอ้งอยูใ่น Stage ของ Business Market Fit 
แลว้นัน่เอง โดยกลุ่มของผูล้งทุนในระดบั Venture Capital และ Corporate Venture Capital มูลค่า
การลงทุนจะอยูใ่นช่วง 1-15 ลา้นเหรียญสหรัฐ นบัเป็นเงินบาทก็อยูท่ี่ 33-495 ลา้นบาท 

4. ในระดบัของ Series B และ C 
สตาร์ทอพัท่ีประสบความส าเร็จในระดบัภูมิภาคไปแลว้ ตอ้งการขยายบริษทัและฐาน

การเติบโตไปสู่ลูกคา้ในระดบัโลกก็ตอ้งระดมทุนในระดบั Series B และ C ตามแต่ความใหญ่ของ
ธุรกิจ แน่นอนวา่เงินทุนก็จะมาจาก Venture Capital ขนาดใหญ่ และ Corporate Venture Capital 
โดยมีมูลค่าการลงทุนในระดบั 2 ลา้นเหรียญสหรัฐข้ึนไป หรือประมาณ 66 ลา้นบาท การระดมทุน
เป็นการท าให้บรรดาสตาร์ทอพัไดท้  าในส่ิงท่ีฝัน แต่เป้าหมายสูงสุดของสตาร์ทอพัก็คือการได ้Exit 
ซ่ึงการ Exit ของสตาร์ทอพัจะมีอยู ่2 แบบคือแบบแรกมีคนอ่ืนมาซ้ือกิจการ และแบบท่ีสองเป็นการ
น าธุรกิจเขา้สู่ตลาดหลกัทรัพยไ์ดส้ าเร็จ (www.smartsme.co.th, 2560) 
 
ตารางที ่2.3  ตารางสรุประดบัการลงทุนของสตาร์ทอพัในประเทศไทย 
 

ระดับการ
ระดมทุน 

Pre-seed Seed Fund Series A Series B 
และ C 

รอบการ
ระดมทุน 

ช่วงเร่ิมตน้ 
บ่มเพาะ 
มีไอเดียท่ีดี 
เนน้การสร้างผลิตภณัฑ ์
MVP เบ้ืองตน้ 

เนน้การหา 
Product/Market Fit 
โดยปรับปรุง
ผลิตภณัฑใ์ห้ 
ตอบโจทยต์ลาดมาก
ท่ีสุด 

เนน้การหา 
Business/Market 
Fit กระจายการ
เติบโตของฐาน
ลูกคา้ 
เร่ิมมีรายได ้และ 
Business Model 
ชดัเจน 

ขยายขนาด
บริษทั และ
ขยายฐาน
การเติบโต
ลูกคา้สู่ระดบั
ภูมิภาค 

http://www.smartsme.co.th/
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ตารางที ่2.3  (ต่อ) 
 

ระดับการ
ระดมทุน 

Pre-seed Seed Fund Series A Series B 
และ C 

มูลค่าการ
ระดมทุน 
(ประมาณ) 

600,000-1.5 
ลา้นบาท 
($20,000-$50,000) 

3-100 
ลา้นบาท 
($100,000-$3M.) 

33-495 
ลา้นบาท  
($1M.-$15M.) 

66 
ลา้นบาทข้ึน
ไป ($2M. 
Up) 

แหล่ง
เงินทุน 

Incubator/Accelerator 
Angel 
Investor/Crowdfunding 

Incubator/Accelerator 
Angel Investor/Early 
VC 

VC/CVC VC ขนาด
ใหญ่/CVC 

 
ทีม่า: www.set.or.th : Startup Business Guild, 2561 
 

*มูลค่าการระดมทุนในแต่ละ Series เป็นการประมาณจากสตาร์ทอพัไทยท่ีเปิดเผย
ขอ้มูลการระดมทุนไดใ้นช่วงปี 54-59 ทั้งน้ีจ  านวนเงินท่ีระดมทุนไดอ้าจจะมีความแตกต่างกนัไปใน
แต่ละภูมิภาค รวมถึงความแตกต่างของรูปแบบธุรกิจและการใช้เงินทุน รวบรวมข้อมูลจาก 
Techsauce “Thai tech startup ecosystem report 2016”  
 
2.3  งานวจัิยทีเ่กีย่วข้อง 

งานวจิยัท่ีเก่ียวขอ้งกบัแหล่งเงินทุนของสตาร์ทอพัพบการศึกษาเก่ียวกบัการเขา้ถึงแหล่ง
เงินทุนของผูป้ระกอบการรายใหม่ จงัหวดัพระนครศรีอยุธยา ผลวิจยัพบว่า ปัญหาการเขา้ถึงแหล่ง
เงินทุนของผูป้ระกอบการรายใหม่ ประกอบดว้ย 3 ดา้นหลกั คือ 1. ดา้นธนาคารและสถาบนัการเงิน 
ได้แก่เง่ือนไขการให้สินเช่ือมีความซับซ้อน ระยะเวลาในการอนุมติัยาวนาน และสถาบนัเงินกู้
ภายใต ้การสนับสนุนของรัฐบาลไม่ตอบสนองต่อนโยบายของรัฐบาลในการให้สินเช่ือท่ีแทจ้ริง  
2. ดา้นผูป้ระกอบการ ไดแ้ก่ ขาดหลกัทรัพยค์  ้าประกนั, ไม่มีแผนการด าเนินธุรกิจอยา่งชดัเจน และ
ขาดความเขา้ใจในการขอสินเช่ือ และ 3. ดา้นรัฐบาล ไดแ้ก่ นโยบายของรัฐบาลในการสนบัสนุนไม่
ชดัเจนเท่าท่ีควร โดย แนวทางแกไ้ขปัญหา รัฐบาลควรจดัหาแหล่งเงินทุนสนบัสนุนผูป้ระกอบการ
รายใหม่ ซ่ึงเนน้ดา้นวงเงินกู ้การก าหนดระยะเวลาการช าระเงิน และดอกเบ้ียเป็นกรณีพิเศษ และมี
นโยบายผลักดันให้สถาบันการเงินปล่อยสินเช่ือแก่ผู ้ประกอบการรายใหม่  ในส่วนของ 
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ธนาคาร/สถาบนัการเงิน ควรลดอตัราดอกเบ้ียเงินกูใ้ห้ต  ่าลง, ให้กูย้ืมโดยไม่มีหลกัทรัพยห์รือบุคคล
คา้ประกนั และมีระยะเวลาในการช าระหน้ีใหย้าวข้ึน (ญาณิศา เผือ่นเพาะ, 2561) 

การศึกษารูปแบบแหล่งเงินทุนท่ีเหมาะสมส าหรับสตาร์ทอพัในประเทศไทย พบว่า  
กลยทุธ์แหล่งเงินทุนท่ีเหมาะสมส าหรับสตาร์ทอพัในช่วงแรกเร่ิมกิจการคือ เงินทุนจากตนเองหรือ
บุคคลใกลชิ้ด (Bootstrap) และหลงัจากท่ีกิจการมีโมเดลทางธุรกิจท่ีชดัเจน แหล่งเงินทุนท่ีนิยมคือ
แหล่งเงินทุนจากหน่วยงานท่ีช่วยบ่มเพาะธุรกิจสตาร์ทอพั (Accelerator) โดยส่วนใหญ่สตาร์ทอพั
พิจารณาเลือกนักลงทุนจาก ความสามารถในการเป็นพนัธมิตรทางธุรกิจ (Strategic partner) 
นอกจากน้ียงัพบว่า ผลกระทบเชิงเศรษฐกิจไม่ส่งผลต่อการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน และในส่วนของ
นโยบายของรัฐบาลพบวา่ สตาร์ทอพัมีความพึงพอใจต่อโครงการของรัฐบาลท่ีสนบัสนุนเงินทุนให้
เปล่าและมีความประสงคใ์หรั้ฐบาลสนบัสนุนสตาร์ทอพัมากยิง่ข้ึน (พิมพผ์กา ครองยทุธ, 2560) 

ในดา้นของบริษทัผูเ้ป็นแหล่งเงินทุนให้แก่สตาร์ทอพั ไดมี้การศึกษาเกณฑ์ท่ีบริษทัจดั
การเงินร่วมทุนใช้ในการพิจารณาบริษัทสตาร์ทอพัในประเทศไทย โดยทฤษฎีท่ีเก่ียวข้องกับ
งานวิจยัน้ีคือการตดัสินใจ (Decision Making) ในการลงทุนผลจากการวิจยัพบวา่ เกณฑ์ท่ีบริษทัจดั
การเงินร่วมทุนใช้ในการพิจารณาบริษทัสตาร์ทอพัประกอบไปด้วยเกณฑ์ด้านตลาด (Market) 
พิจารณาดา้น ศกัยภาพของตลาด (market potential) และ คู่แข่ง (Competitor) ดา้นสินคา้และบริการ 
(Product and Service) พิจารณา ดา้นศกัยภาพของสินคา้และบริการ (product or service potential) 
และ การพฒันาของสินคา้และบริการ (Product or service Development) ดา้นธุรกิจ (Business) 
พิจารณาดา้น แผนธุรกิจ (Business plan) และความสามารถของการเติบโตของธุรกิจ (business 
growth) ด้านคน (People) พิจารณาด้าน ลักษณะของผูก่้อตั้ งและทีม (entrepreneur/team 
characteristics) และความเขา้ใจ (understanding) ดา้นการเงิน (Financial) พิจารณาดา้นจ านวน
เงินทุนท่ีขอ (Amount of funding requested) และ การน าเงินทุนไปใช ้(use of funds) ดา้นความเส่ียง 
(Risk) พิจารณาดา้น ความเส่ียงของเทคโนโลยีใหม่ (Risk of new technology) และความเส่ียงของ
ตลาด (Risk of the market) ดา้น รัฐบาล (Government) พิจารณาดา้นการสนบัสนุนจากภาครัฐ 
(Government support) (อภิชยั เลิศจรรยากุล, 2559) 

อยา่งไรก็ตามการท่ีจะน ามาซ่ึงแหล่งเงินทุนไดธุ้รกิจสตาร์ทอพัตอ้งมี Business model 
ท่ีดีมีผลิตภณัฑท่ี์ไดรั้บการยอมรับจากกลุ่มลูกคา้ ซ่ึงเป็นเร่ืองยาก และทา้ทายมากส าหรับสตาร์ทอพั 
จึงได้มีการศึกษา ปัจจยัแห่งความส าเร็จของธุรกิจ Startup เป็นธุรกิจท่ีเกิดข้ึนและเติบโตอย่าง
รวดเร็วแต่การท่ีจะท าให้ธุรกิจประสบความส าเร็จนั้น ผลการศึกษาพบว่าปัจจยัท่ีส่งผลให้ธุรกิจ 
Startup ประสบความส าเร็จตอ้งมีปัจจยัหลายๆ ดา้น โดยหลกั ๆ มี 5 ปัจจยั คือ ปัจจยัดา้นจงัหวะ
เวลา ปัจจยัดา้นทีมงาน ปัจจยัดา้นแนวความคิดใหม่ ๆ ปัจจยัดา้นแผนธุรกิจและ ปัจจยัดา้นเงินทุน 
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ซ่ึงปัจจยัแต่ละดา้นก็ข้ึนอยูก่บัประเภทของธุรกิจ Startup นั้น ๆ ดว้ยว่าจะให้ความส าคญักบัปัจจยั
ดา้นไหนเป็นอนัดบัแรก ดงันั้นธุรกิจ Startup จะประสบความส าเร็จไดน้ั้นจะตอ้งมีหน่ึงใน 5 ปัจจยั
น้ีเป็นหลกั อยา่งไรก็ตามธุรกิจ Startup ท่ีจะประสบความส าเร็จไดคื้อ ธุรกิจตอ้งสามารถตอบโจทย์
และแกปั้ญหาไดต้ามความตอ้งการของผูบ้ริโภคได ้(สุพเนตร แสนเสนา, 2560) 

การศึกษาปัจจยัภายนอกเก่ียวกบัการตดัสินใจเร่ิมตน้ท าธุรกิจแบบ start-up โดยใชปั้จจยั
ภายนอก 6 ดา้น ไดแ้ก่ ปัจจยัดา้นการเมือง ปัจจยัดา้นเศรษฐกิจ ปัจจยัดา้นสังคม ปัจจยัดา้นวิทยาการ
เทคโนโลยี ปัจจยัด้านกฎหมาย และปัจจยัด้านส่ิงแวดล้อม รวมถึงลกัษณะทางประชากรศาสตร์ 
ดา้นอาย ุดา้นระดบัการศึกษา ดา้นรายไดเ้ฉล่ีย และดา้นอาชีพผลการวิจยัพบวา่ ปัจจยัท่ีส่งผลต่อการ
ตดัสินใจเร่ิมตน้ธุรกิจแบบ start-up ในประเทศไทย ไดแ้ก่ ปัจจยัดา้นแหล่งวตัถุดิบและเครือข่าย
ชุมชน ปัจจยัดา้นเทคโนโลยีและส่ิงแวดลอ้ม ปัจจยัดา้นนโยบายเก่ียวกบักฎหมายธุรกิจ ปัจจยัดา้น
พฤติกรรมของผูบ้ริโภคและการลดต้นทุนด้วยเทคโนโลยี และปัจจยัด้านการเมืองและสภาพ
เศรษฐกิจ ส าหรับในส่วนของลักษณะทางประชากรศาสตร์ พบว่าอายุ ด้านอาชีพ ด้านระดับ
การศึกษา และด้านรายได้ท่ีแตกต่างกนัมีส่งผลต่อการตดัสินใจเร่ิมต้นธุรกิจแบบ start-up ใน
ประเทศไทยแตกต่างกนัอยา่งมีนยัส าคญั (อายสุ ยวุรี, 2560) 

การวิจยัเก่ียวกบัปัญหา อุปสรรค และความทา้ทายของการระดมทุนสาธารณะ ส าหรับ
วิสาหกิจขนาดกลางและขนาดย่อม ซ่ึงปัจจยัท่ีถือว่าเป็นปัญหาท่ีมีความส าคญัอนัดบัตน้ ๆ ของ
ธุรกิจประเภทวิสาหกิจขนาดกลาง และขนาดยอ่ม (SMEs) คือเร่ืองของการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนกบั
สถาบนัทางการเงิน เพราะกิจการประเภทน้ีมีไอเดียในการประกอบธุรกิจ มีนวตักรรมใหม่ ๆ  มี
ความคิดสร้างสรรค์ แต่ขาดเงินทุนมาใช้หมุนเวียนในการด าเนินธุรกิจให้เกิดสภาพคล่อง หรือ
ลงทุนในเคร่ืองจกัรอุปกรณ์ต่าง ๆ เน่ืองจากเง่ือนไขท่ีทางสถาบนัการเงินไดก้ าหนดคุณสมบติั และ
ระเบียบวธีิการพิจารณาเอาไวซ่ึ้งผูป้ระกอบการหลาย ๆ รายมีคุณสมบติัไม่เขา้ตามหลกัเกณฑ์ ดงันั้น
การระดมเงินทุนแบบ Crowdfunding จึงเป็นหน่ึงทางเลือกท่ีมีความเหมาะสมกบัผูป้ระกอบการท่ี
มีไอเดียในการประกอบธุรกิจ มีความคิดสร้างสรรค์ในการสร้างนวตักรรมใหม่ แต่ขาดแหล่ง
เงินทุน Crowdfunding เป็นการระดมทุนรูปแบบใหม่ท่ีเปิดโอกาสให้ผูป้ระกอบการน าเสนอ
ผลิตภณัฑห์รือการบริการ ลกัษณะการด าเนินงาน เง่ือนไขต่าง ๆ ผา่นทาง Funding Portal ซ่ึงช่วยลด
ปัญหาของวิสาหกิจขนาดกลาง และขนาดย่อม ท่ีส่วนมากจะขาดหลักทรัพย์เพื่อน ามาเป็น
หลกัประกนัในการยืน่เร่ืองขอวงเงินสินเช่ือกบัทางสถาบนัทาง โดยหลงัจากนั้นผูท่ี้มีความสนใจใน
ไอเดียการด าเนินธุรกิจจะท าการลงทุนจองหุ้นกบั Funding Portal โดยเป็นการระดมทุนท่ีมีผูร่้วม
ลงทุนในวงกวา้งเพราะเป็นระดบั World Wide ไม่ไดจ้  ากดัไวเ้พียงภายในประเทศเท่านั้น แต่
สามารถให้ผูท่ี้มีความสนใจในโมเดลของธุรกิจทัว่ทุกมุมโลกเข้ามาร่วมลงทุนได้ หลงัจากนั้น
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ผูป้ระกอบการสามารถน าเงินทุนท่ีไดไ้ปบริหารจดัการไดต้ามแผนธุรกิจท่ีไดน้ าเสนอผา่น Funding 
Portal ได ้ซ่ึงการระดมทุนแบบ Crowdfunding มีตน้ทุนทางการเงินท่ีค่อนขา้งต ่า ซ่ึงจะตอบปัญหา
ของ SMEs ในประเด็นเร่ืองอตัราดอกเบ้ียเงินกู้ท่ีสูงจากการกู้ยืมจากธนาคารและยงัช่วยให้
ผูป้ระกอบการไม่มีเง่ือนไขผกูมดัในการด าเนินกิจการหากเทียบกบัการกูย้ืมจากสถาบนัทางการเงิน
(นนัทวฒัน์ พรเลิศกชกร, 2561) 

จากการวิจัยของส านักงานคณะกรรมการนโยบายวิทยาศาสตร์ เทคโนโลยีและ
นวตักรรมแห่งชาติ (สวทน.) ร่วมกบัสมาคมการคา้เพื่อส่งเสริมผูป้ระกอบการเทคโนโลยีรายใหม่ 
(Thailand Tech Startup Association–TTSA)ไดท้  าการส ารวจสถานภาพระบบนิเวศสตาร์ทอพัไทย
ประจ าปี 2560 พบว่า สตาร์ทอพัส่วนมากไดก้า้วพน้ผ่านช่วง Idea Stage และด าเนินการจริงแลว้ 
ในขณะท่ี 1 ใน 4 ของสตาร์ทอพัไดเ้ติบโตถึงระดบัผา่นการระดมทุนเป็นท่ีเรียบร้อย และมีสตาร์ท
อพัมากถึง 65% ท่ีมีเป้าหมายในการถือครองและขยายธุรกิจระยะยาว ทั้งน้ี 5 อนัดับกลุ่ม
อุตสาหกรรมยอดนิยมของสตาร์ทอพัในปัจจุบนั คือ ไลฟ์สไตล์ โลจิสติกส์ เทคโนโลยีทางการเงิน 
(FinTech) เทคโนโลยีทางการตลาด การท่องเท่ียว และ อี-คอมเมิร์ช ตามล าดบั ในส่วนของผูร่้วม
ก่อตั้งสตาร์ทอพัหรือ co-founder พบว่า มีอายุเฉล่ียเม่ือเร่ิมประกอบการอยู่ท่ี 32 ปี และกว่าคร่ึง
ส าเ ร็จการศึกษาในระดับปริญญาโทข้ึนไป แสดงให้เห็นว่าผู ้ประกอบการส่วนมากเคยมี
ประสบการณ์การท างานมาก่อนประมาณ 5-10 ปีก่อนท่ีจะก่อตั้งสตาร์ทอพัของตวัเอง นอกจากน้ียงั
พบวา่เงินทุนเร่ิมตน้โดยเฉล่ียส าหรับสตาร์ทอพัอยูท่ี่ประมาณ 1 ลา้นบาท โดย 55% ของเงินทุนน้ีมา
จากเงินทุนของผูร่้วมก่อตั้งและคนรู้จกัเอง และเป็นเงินทุนจากภาครัฐ Angel Investor และ VC อีก 
45% ทั้งน้ี พบวา่ 64% ของสตาร์ทอพัสามารถสร้างรายไดไ้ดแ้ลว้และกวา่ 26% มีความพร้อมและได้
ขยายฐานลูกคา้สู่ตลาดต่างประเทศ ซ่ึงตวัเลขดงักล่าวแสดงให้เห็นวา่การส่งเสริมสตาร์ทอพัในกลุ่ม
น้ีให้เติบโตข้ึนมาได ้จะช่วยสร้างเศรษฐกิจท่ีแข็งแรงมากข้ึน ดา้นเทคโนโลยีส าคญัท่ีสตาร์ทอพัใช้
ด าเนินการ พบวา่เป็นเทคโนโลยีซอฟทแ์วร์ ถึง 59% Big Data 8% และ AI 7% ตามล าดบั ในส่วน
ของความคิดเห็นของผูป้ระกอบการสตาร์ทอพั พบว่าสตาร์ทอพัส่วนมากมองว่าความพร้อมและ
ความน่าเช่ือถือของระบบการช าระเงินของประเทศเป็นหน่ึงในขอ้ไดเ้ปรียบของประเทศไทยท่ีช่วย
ใหส้ตาร์ทอพัเติบโตไดอ้ยา่งรวดเร็ว ในขณะท่ีกฎหมาย กฎระเบียบของรัฐยงัเป็นเร่ืองท่ีตอ้งผลกัดนั
แกไ้ขใหส้ตาร์ทอพัสามารถด าเนินธุรกิจไดอ้ยา่งประสบความส าเร็จ โดยในช่วงท่ีผา่นมาถือวา่มีการ
พฒันาธุรกิจสตาร์ทอพัในระดับท่ีน่าพอใจ ปัจจยัท่ีเป็นอุปสรรคต่อการด าเนินธุรกิจท่ีนอกจาก
อุปสรรคดา้นระเบียบและนโยบายของรัฐ คือการขาดแคลนบุคลากรท่ีเป็นท่ีตอ้งการของสตาร์ทอพั 
โดย 5 อันดับสาขาพนักงานท่ีขาดแคลน คือ โปรแกรมเมอร์และผูเ้ช่ียวชาญด้านเทคโนโลย ี
พนกังานฝ่ายขายและลูกคา้สัมพนัธ์ พนกังานดา้นการตลาด นกัพฒันาหรือวิเคราะห์ธุรกิจ รวมถึงดี
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ไซเนอร์และผูเ้ช่ียวชาญดา้นการออกแบบ ตามล าดบั และขาดแคลนเงินทุนไม่สามารถเขา้ถึงแหล่ง
เงินทุนได ้

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 

บทที ่3 
ระเบียบวธีิวจิยั 

 
การศึกษาการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัในประเทศไทยน้ี เป็นการศึกษา

และวิจยัขอ้มูลเชิงปริมาณ (Quantitative Research) เพื่อศึกษาวิธีการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทค
สตาร์ทอพัในประเทศไทย รวมถึงศึกษาปัญหาและอุปสรรคการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน ผูว้จิยัไดก้  าหนด
ขอ้พิจารณาเก่ียวกบัขอ้มูล และการวเิคราะห์ขอ้มูลโดยมีขั้นตอน ดงัน้ี  

3.1 ประชากรและกลุ่มตวัอยา่ง 
3.2 เคร่ืองมือท่ีใชใ้นการวจิยั 
3.3 วธีิทดสอบคุณภาพของเคร่ืองมือท่ีใชใ้นการวจิยั  
3.4 วธีิการเก็บรวบรวมขอ้มูล 
3.5 วธีิการวเิคราะห์ขอ้มูล 

 
3.1  การก าหนดประชากร และกลุ่มตัวอย่าง 

ประชากรและกลุ่มตวัอย่างท่ีใช้ในการวิจยัคร้ังน้ีกลุ่มธุรกิจเทคสตาร์ทอพัจ านวน 100 
บริษทั  
  
3.2  เคร่ืองมือทีใ่ช้ในการวจัิย 

เค ร่ือง มือ ท่ี ใช้ในการ เก็บรวบรวมข้อ มูล เพื่ อวิ จัยค ร้ัง น้ี  คือ  แบบสอบถาม 
(Questionnaire) ทั้ งประเภทปลายปิด (Closed-ended Questions) และประเภทปลายเปิด (Open-
ended Questions) โดยสอบถามจากผูป้ระกอบการธุรกิจเทคสตาร์ทอัพโดยแบบสอบถามแบ่ง
ออกเป็น 3 ส่วนดงัน้ี 

ส่วนท่ี 1 ขอ้มูลทัว่ไปเก่ียวกบัธุรกิจเทคสตาร์ทอพั 
ส่วนท่ี 2 สอบถามขอ้มูลเก่ียวกบัการเข้าถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัในแต่ละ

ประเภท 
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ส่วนท่ี 3 เป็นแบบสอบถามปลายเปิด เพื่อตอบแสดงความคิดเห็นแบบอิสระโดย
สอบถาม ความคิดเห็น และขอ้เสนอแนะเก่ียวกบัความตอ้งการในการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทค
สตาร์ทอพัในประเทศไทย 
 
3.3  วธีิทดสอบคุณภาพของเคร่ืองมือทีใ่ช้ในการวจัิย 

3.3.1 การทดสอบความเท่ียงตรง (Validity) 
การทดสอบความเท่ียงตรงถึงค าถามท่ีใชใ้นแบบสอบถามตอ้งครอบคลุมเน้ือหาในทุก 

ๆดา้น และสามารถเก็บขอ้มูลไดส้ะทอ้นตามความเป็นจริง โดยสร้างค าถามจากบทสัมภาษณ์ของผู ้
ท่ีมีความรู้เก่ียวกบัแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพั และจากการศึกษาแนวคิด ทฤษฎีและงานวิจยัท่ี
เก่ียวขอ้ง โดยให้อาจารยท่ี์ปรึกษาตรวจสอบรวมถึงให้ค  าแนะน าเพิ่มเติม เพื่อให้ครอบคลุมทุกดา้น 
สามารถเช่ือมโยงขอ้มูล และง่ายต่อการท าความเขา้ใจ 

3.3.2 การทดสอบความเช่ือถือได ้(Reliability) 
ผูว้ิจยัไดน้ าแบบสอบถามท่ีไดจ้ากการตรวจสอบความตรงของเน้ือหา น ามาปรับปรุง

แก้ไข และน าไปทดลองใช้เพื่อตรวจสอบและวดัความเช่ือมัน่ของเคร่ืองมือ โดยน าไปวิเคราะห์
เปรียบเทียบกบับทสัมภาษณ์ของผูท่ี้มีความรู้เก่ียวกบัแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพั และขอ้มูลท่ี
ไดจ้ากการคน้ควา้ต่าง ๆ รวมถึงน าขอ้มูลไปตรวจสอบกบัอาจารยท่ี์ปรึกษาเพื่อยืนยนัความแม่นย  า 
และถูกตอ้งตามวตัถุประสงคท่ี์ตอ้งการศึกษา  
 
3.4  วธีิการเกบ็รวบรวมข้อมูล 

การเก็บรวบรวมขอ้มูลในการวิจยัคร้ังน้ี ผูว้ิจยัไดด้ าเนินการเก็บรวบรวมขอ้มูลโดยได ้
ด าเนินการจดัท าแบบสอบถามเป็นกระดาษ เพื่อส ารวจจ านวน 100 ชุด และ จดัท าแบบสอบถามใน
รูปแบบอิเล็กทรอนิกส์  
 
3.5  วธีิการวเิคราะห์ข้อมูล  

ในการวิเคราะห์ข้อมูลของการศึกษาการเข้าถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอัพใน
ประเทศไทยน้ี เป็นการวิเคราะห์ขอ้มูลเชิงพรรณนา (Descriptive Statistics) ผูว้ิจยัไดก้  าหนดระดบั
ความเช่ือมัน่ไวท่ี้ 95% โดยใช้ค่าความถ่ี (Frequency) และค่าร้อยละ (Percentage) ในการวิเคราะห์
ขอ้มูลดงัน้ี 

3.5.1 การวิเคราะห์ขอ้มูลเก่ียวกบัลกัษณะทางประชากรศาสตร์ของกลุ่มตวัอยา่ง ไดแ้ก่ ขอ้มูล
ทัว่ไปเก่ียวกบัธุรกิจสตาร์ทอพั 
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3.5.2 การวิเคราะห์เก่ียวกบัการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพั แบ่งเป็น 4 ดา้น ไดแ้ก่ 
วิธีการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน เหตุผลในการตดัสินใจเลือกแหล่งเงินทุน ประโยชน์ท่ีได้รับจากนัก
ลงทุน ผลตอบแทนท่ีนกัลงทุนไดรั้บจากกิจการ โดยจ าแนกตามแหล่งเงินทุน 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 



 

 

 
 

บทที ่4 
ผลของการศึกษา 

 
งานวิจยัน้ีมีวตัถุประสงค์เพื่อศึกษาวิธีการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอัพใน

ประเทศไทย รวมถึงศึกษาปัญหาและอุปสรรคการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน โดยผูว้ิจยัน าขอ้มูลท่ีเก็บ
รวบรวมจากกลุ่มตวัอย่างมาประมวลผล และวิเคราะห์ค่าทางสถิติตามวตัถุประสงค์ของงานวิจยั 
โดยแบ่งผลวิเคราะห์และน าเสนอขอ้มูลออกเป็นส่วนต่าง ๆ ดงัน้ี  

ส่วนท่ี 1  ขอ้มูลทัว่ไปเก่ียวกบัธุรกิจสตาร์ทอพั 
ส่วนท่ี 2  การเขา้ถึงแหล่งเงินทุน 
ส่วนท่ี 3  ลกัษณะปัญหาและอุปสรรคของการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน 
ส่วนท่ี 4  ขอ้เสนอแนะ และแนวทางการส่งเสริมดา้นแหล่งเงินทุน 

 
4.1  ข้อมูลท่ัวไปเกีย่วกบัธุรกจิสตาร์ทอพั 

ในการเก็บรวบรวมขอ้มูลในงานวิจยัคร้ังน้ี ผูวิ้จยัตอ้งการกลุ่มตวัอยา่งขั้นต ่าจ านวน 100 
บริษทั โดยไดรั้บขอ้มูลแบบสอบถามตอบกลบัมารวมทั้งส้ิน 67 บริษทั จากขอ้มูลทั้งหมด สามารถ
สรุปขอ้มูลทัว่ไปเก่ียวกบัธุรกิจสตาร์ทอพั ดงัต่อไปน้ี   

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



30 

 

4.1.1 รูปแบบธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั  
 

 
ภาพท่ี 4.1  รูปแบบของธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั 

 
จากภาพท่ี 4.1 แสดงใหเ้ห็นถึงรูปแบบธุรกิจของผูต้อบแบบสอบถาม พบวา่กลุ่มธุรกิจท่ี

มากท่ีสุด  คือ  E-commerce/Logistic คิดเป็นร้อยละ  24 Fin Tech คิดเป็นร้อยละ  18  Life Style/ 
Travel/Media คิดเป็นร้อยละ 16 และ Agri Tech/Food คิดเป็นร้อยละ 15 ตามล าดบั 

 
 
 
 
 
 
 

 
 

4%

6%

7%

9%

15%

16%

18%

24%

Industry Tech

Med Tech

Gov Tech/Education Tech

Property Tech

Agri Tech/Food Tech

Life Style/Travel/Media

Fin Tech

E-commerce/Logistic

รูปแบบธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั 
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4.1.2 จ านวนผูก่้อตั้งท่ีใชใ้นการเร่ิมตน้ธุรกิจเทคสตาร์ทอพั 
 

 
ภาพท่ี 4.2  จ านวนผูก่้อตั้งท่ีใชใ้นการเร่ิมตน้ธุรกิจเทคสตาร์ทอพั 

 
จากภาพท่ี 4.2 แสดงให้เห็นถึงจ านวนผูก่้อตั้งท่ีใช้ในการเร่ิมตน้ธุรกิจเทคสตาร์ทอพั

ของผูต้อบแบบสอบถาม พบว่าจ านวนผูก่้อตั้ งท่ีมากท่ีสุด คือ จ านวน 3 คน คิดเป็นร้อยละ 31 
จ านวน 2 คน คิดเป็นร้อยละ 30 จ านวน 4 คน  และมากกวา่ 5 คน คิดเป็นร้อยละ 12 ตามล าดบั 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

7%

30%

31%

12%

7%

12%

1 คน

2 คน

3 คน

4 คน

5 คน

มากกวา่ 5 คน

จ านวนผูก่้อตั้งท่ีใชใ้นการเร่ิมตน้ธุรกิจเทคสตาร์ทอพั
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4.1.3 ระยะเวลาในการด าเนินธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั 
 

 
ภาพท่ี 4.3  ระยะเวลาในการด าเนินธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั 

 
จากภาพท่ี 4.3 แสดงให้เห็นถึงระยะเวลาในการด าเนินธุรกิจเทคสตาร์ทอพัของผูต้อบ

แบบสอบถาม พบว่าช่วงระยะเวลาในการด าเนินธุรกิจท่ีมากท่ีสุด  คือ มากกว่า 2 ปี คิดเป็นร้อยละ 
42 1-2 ปี คิดเป็นร้อยละ 37 6 เดือน – 1 คิดเป็นร้อยละ 19 และ ต ่ากว่า 6 เดือน คิดเป็นร้อยละ 1 
ตามล าดบั 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

1%

19%

37%

42%

ต ่ากวา่ 6 เดือน

6 เดือน - 1 ปี

1 – 2 ปี

มากกวา่ 2 ปี

ระยะเวลาในการด าเนินธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั
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4.1.4  เทคโนโลยท่ีีใชใ้นการด าเนินธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั 
 

 
 
ภาพท่ี 4.4  เทคโนโลยท่ีีใชใ้นการด าเนินธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั 

 
จากภาพท่ี 4.4 แสดงให้เห็นถึงเทคโนโลยีท่ีใช้ในการด าเนินธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั 

ของผูต้อบแบบสอบถาม พบว่าเทคโนโลยีท่ีใช้ในในการด าเนินธุรกิจท่ีมากท่ีสุด  คือ Software, 
Application, Website คิดเป็นร้อยละ 67 AI (Artificial Intelligence) คิดเป็นร้อยละ 15 และ Bigdata 
คิดเป็นร้อยละ 15 ตามล าดบั 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

AI
18%

Bigdata
15%Software, 

Application, 
Website

67%

เทคโนโลยท่ีีใชใ้นการด าเนินธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั
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4.1.5 จ านวนเงินลงทุนท่ีใชใ้นการเร่ิมตน้ท าธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั 
 

 
ภาพท่ี 4.5  จ านวนเงินลงทุนท่ีใชใ้นการเร่ิมตน้ท าธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั 

 
จากภาพท่ี 4.5 แสดงให้เห็นถึงจ านวนเงินลงทุนท่ีใช้ในการเร่ิมต้นท าธุรกิจของเทค

สตาร์ทอพั ของผูต้อบแบบสอบถาม พบว่าจ านวนเงินลงทุนใชใ้นในการเร่ิมตน้ท าธุรกิจท่ีมากท่ีสุด 
คือ  1,000,001-5,000,000 บาท คิดเป็นร้อยละ  36 ไม่ เ กิน 1,000,000 บาท คิดเป็นร้อยละ  33 
5,000,001-10,000,000 บาท คิดเป็นร้อยละ 21 และ มากกว่า 10,000,000 บาท คิดเป็นร้อยละ 10 
ตามล าดบั 

 
 
 
 
 
 

 
 

33%

36%

21%

10%

ไม่เกิน 1,000,000 บาท

1,000,001 - 5,000,000 บาท

5,000,001 - 10,000,000 บาท

มากกวา่ 10,000,000 บาท

จ านวนเงินลงทุนท่ีใชใ้นการเร่ิมตน้ท าธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั
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4.1.6  แหล่งท่ีมาของเงินทุนท่ีท่านใชใ้นการด าเนินธุรกิจเทคสตาร์ทอพั 
 

 
ภาพท่ี 4.6  แหล่งท่ีมาของเงินทุนท่ีท่านใชใ้นการด าเนินธุรกิจเทคสตาร์ทอพั 

 
จากภาพท่ี 4.6 แสดงให้เห็นถึงแหล่งเงินทุนท่ีใชใ้นการด าเนินธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั 

ของผูต้อบแบบสอบถาม พบวา่แหล่งเงินทุนท่ีใชใ้นในการด าเนินธุรกิจท่ีมากท่ีสุด คือ เงินทุนตวัเอง 
(Bootstrap) คิดเป็นร้อยละ 52 นักลงทุนบุคคล (Angle Investor) คิดเป็นร้อยละ 22 กลุ่มนักลงทุน
สถาบัน (Venture Capital) คิดเป็นร้อยละ  17 และ หน่วยงานบ่มเพาะหรือเ ร่งการเ ติบโต 
(Incubator/Accelerator) คิดเป็นร้อยละ 9 ตามล าดบั 

 
4.2  การเข้าถึงแหล่งเงินทุน 

ในส่วนของวิธีการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนผูว้ิจยัไดท้ าการแบ่งดา้นท่ีตอ้งการศึกษาเป็น 4 
ดา้น คือ วิธีการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน เหตุผลในการตดัสินใจเลือกแหล่งเงินทุน ประโยชน์ท่ีไดรั้บจาก
นกัลงทุน ผลตอบแทนท่ีนกัลงทุนไดรั้บจากกิจการ ขอ้มูลท่ีไดจ้ากผูต้อบแบบสอบถามสามารถแบ่ง
ตามแหล่งเงินทุน ดงัต่อไปน้ี 

 

Bootstrap
52%

Angle Investor
22%

Venture Capital
17%

Incubator/
Accelerator

9%

แหล่งท่ีมาของเงินทุนท่ีท่านใชใ้นการด าเนินธุรกิจเทคสตาร์ทอพั
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4.2.1 เงินทุนตวัเอง (Bootstrap) 
ผูต้อบแบบสอบถามกลุ่มท่ีเลือกแหล่งเงินทุนตวัเอง (Bootstrap) ทั้งส้ิน 35 คน คิดเป็น

ร้อยละ 52 สามารถสรุปการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัเป็นตาราง ดงัต่อไปน้ี 
 

ตารางท่ี 4.1  ตารางสรุปการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนตวัเอง (Bootstrap) 
 

การเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพั 
ร้อย
ละ 

1. วิธีการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน   
เงินเก็บของตวัเอง 31% 
รวมเงินทุนกบัผูร่้วมก่อตั้งธุรกิจ (Co-Founder) 28% 
เงินสนบัสนุนจากครอบครัว 26% 
สินเช่ือส่วนบุคคล 15% 
2. เหตุผลในการตดัสินใจเลือกแหล่งเงินทุน 
การอยูไ่ดด้ว้ยตวัเองท าใหไ้ม่สูญเสียอ านาจในการตดัสินใจ 37% 
การอยูไ่ดด้ว้ยตวัเองจะสามารถท าใหธุ้รกิจอยูไ่ดอ้ยา่งย ัง่ยนื 35% 
การอยูไ่ดด้ว้ยตวัเองสามารถก าหนดเป้าหมาย และทิศทางธุรกิจโดยไม่ถูกแทรกแซง 29% 
3. ประโยชน์ท่ีไดรั้บจากนกัลงทุน 
ความเป็นเจา้ของและถือหุน้ในสัดส่วนท่ีมากท่ีสุด 49% 
สามารถขยายกิจการหรือพฒันาสินคา้ไดต้ามความตอ้งการของตนเอง 49% 
เป็นแรงผลกัดนัใหเ้รียนรู้อยา่งรวดเร็วเพื่อสร้างธุรกิจท่ีสามารถสร้างรายไดแ้ละท าได้
จริง 

2% 

 
4.2.2 นกัลงทุนบุคคล (Angle Investor) 

ผูต้อบแบบสอบถามกลุ่มท่ีเลือกแหล่งเงินทุนนักลงทุนบุคคล (Angle Investor) ทั้งส้ิน 
15 คน คิดเป็นร้อยละ 22 สามารถสรุปการเข้าถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอัพเป็นตาราง 
ดงัต่อไปน้ี 
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ตารางท่ี 4.2  ตารางสรุปการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนนกัลงทุนบุคคล (Angle Investor) 
 

การเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพั 
ร้อย
ละ 

1. วิธีการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน   
เขา้ถึงนกัลงทุนบุคคลโดยเพื่อน หรือคนรู้จกัแนะน า 48% 
เขา้ถึงนกัลงทุนบุคคลจากการ Pitching ตามเวที การประกวด การแข่งขนัต่าง ๆ 32% 
เขา้ถึงนกัลงทุนบุคคลโดยการขอนดัพบและขอน าเสนอธุรกิจ 19% 
2. เหตุผลในการตดัสินใจเลือกแหล่งเงินทุน 
เลือกนกัลงทุนบุคคลท่ีสามารถเป็น Strategic partner ได ้ 38% 
เลือกนกัลงทุนบุคคลท่ีสามารถใหค้ าแนะน า ช่วยเหลือธุรกิจ หรือช่วยหาเครือข่ายธุรกิจ
ได ้ 35% 
เลือกนกัลงทุนบุคคลท่ีมีประสบการณ์ต่อรูปแบบธุรกิจโดยตรง 26% 
3. ประโยชน์ท่ีไดรั้บจากนกัลงทุน 
ฐานลูกคา้ (Network) 28% 
เงินลงทุน 24% 
ผูใ้หค้  าปรึกษาเทคนิคทางธุรกิจ 22% 
ช่วยสร้างความน่าเช่ือถือมากขึ้น 14% 
ความรู้ต่างๆ จากผูมี้ประสบการณ์ 12% 
4. ผลตอบแทนท่ีนกัลงทุนไดรั้บจากกิจการ 
ไดรั้บสัดส่วนการถือครองหุ้นในบริษทั 100% 

 
4.2.3 กลุ่มนกัลงทุนสถาบนั (Venture Capital) 

ผูต้อบแบบสอบถามกลุ่มท่ีเลือกแหล่งเงินทุนกลุ่มนักลงทุนสถาบนั (Venture Capital) 
ทั้งส้ิน  11 คน คิดเป็นร้อยละ 17 สามารถสรุปการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัเป็นตาราง 
ดงัต่อไปน้ี 
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ตารางท่ี 4.3  ตารางสรุปการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนกลุ่มนกัลงทุนสถาบนั (Venture Capital) 
 

การเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพั ร้อยละ 

1. วิธีการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน   

เขา้ถึงนกัลงทุนสถาบนัโดยขอการนดัพบ และน าเสนอแผนธุรกิจ 44% 
เขา้ถึงนกัลงทุนสถาบนัโดยการเขา้ไป Pitching ตามงานต่าง ๆ 39% 
เขา้ถึงนกัลงทุนสถาบนัโดยการสมคัรไปท่ีบริษทั 17% 
2. เหตุผลในการตดัสินใจเลือกแหล่งเงินทุน 

ตอ้งการไดน้กัลงทุนท่ีสามารถท าใหธุ้รกิจเติบโตอยา่งกา้วกระโดด 34% 
Business Consulting 22% 
Network 22% 
Work Space 22% 
3. ประโยชน์ท่ีไดรั้บจากนกัลงทุน 

ฐานลูกคา้ (Network) ระดบัภูมิภาค 22% 
ไดรั้บเงินลงทุนเป็นจ านวนมาก 20% 
Connection ในวงการสตาร์ทอพั 18% 
ช่วยสร้างความน่าเช่ือถือมากขึ้น 16% 
ความรู้จากผูเ้ช่ียวชาญโดยตรง 13% 
ผูใ้หค้  าปรึกษาเทคนิคทางธุรกิจ 11% 
4. ผลตอบแทนท่ีนกัลงทุนไดรั้บจากกิจการ 

ไดรั้บสัดส่วนการถือครองหุ้นในบริษทั 59% 
สามารถส่งตวัแทนเขา้มานัง่ในบอร์ดบริหาร (Board of director) ได ้ 35% 
ไม่ประสงคเ์ปิดเผยขอ้มูล 6% 

 
4.2.4 หน่วยงานบ่มเพาะหรือเร่งการเติบโต (Incubator/Accelerator) 

ผูต้อบแบบสอบถามกลุ่มท่ีเลือกแหล่งเงินทุนหน่วยงานบ่มเพาะหรือเร่งการเติบโต 
(Incubator/Accelerator) ทั้งส้ิน  6 คน คิดเป็นร้อยละ 9 สามารถสรุปการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทค
สตาร์ทอพัเป็นตาราง ดงัต่อไปน้ี 
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ตารางท่ี  4.4  ตารางสรุปการเข้า ถึงแหล่ง เ งินทุนหน่วยงานบ่ม เพาะหรือเ ร่งการเ ติบโต 
(Incubator/Accelerator) 
 

การเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพั ร้อยละ 

1. วิธีการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน   

เขา้ร่วมประกวดโครงการ start-up ของรัฐบาล 57% 
เขา้ร่วมประกวดโครงการ start-up ของเอกชน 43% 
2. เหตุผลในการตดัสินใจเลือกแหล่งเงินทุน 

มีรูปแบบธุรกิจ ท่ีสอดคลอ้งสามารถ Support ธุรกิจไดโ้ดยตรง 55% 
มีประสบการณ์สร้างสตาร์ทอพัท่ีประสบความส าเร็จ 45% 
3. ประโยชน์ท่ีไดรั้บจากนกัลงทุน 

ฐานลูกคา้ (Network) 26% 
เงินลงทุน 22% 
ช่วยสร้างความน่าเช่ือถือมากขึ้น 22% 
ความรู้จากผูเ้ช่ียวชาญโดยตรง 13% 
ผูใ้หค้  าปรึกษาเทคนิคทางธุรกิจ 17% 
4. ผลตอบแทนท่ีนกัลงทุนไดรั้บจากกิจการ 

ไดรั้บผลตอบแทนเป็นจ านวนหุน้โดยจะเป็นไปตามสัดส่วนเงินลงทุน 63% 
ไดรั้บสัดส่วนการถือครองหุ้นในบริษทั 38% 

 
4.3  ลกัษณะปัญหาและอุปสรรคของการเข้าถึงแหล่งเงินทุน 

ในส่วนของลกัษณะปัญหาและอุปสรรคของการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน ขอ้มูลท่ีได้จาก
ผูต้อบแบบสอบถามสามารถแบ่งตามแหล่งเงินทุน ดงัต่อไปน้ี 
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ตารางท่ี 4.5  ตารางสรุปปัญหาและอุปสรรคของการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพั 
 

ปัญหาและอุปสรรคของการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพั ร้อยละ 

4.3.1 เงินทุนตวัเอง (Bootstrap) 

อาจมีเร่ืองของการขดัแยง้กนัทางผลประโยชน์เกิดขึ้นได ้ 33% 
เร่ืองของความเช่ือใจ ซ่ึงส่งผลกระทบต่อความสัมพนัธ์ 28% 
มีความยากในการหา Connection  หรือท่ีปรึกษาทางธุรกิจ 22% 
ไม่พบปัญหา 11% 
ความสนใจและความเขา้ใจในธุรกิจของนกัลงทุนหรือแหล่งเงินทุน 6% 
4.3.2 นกัลงทุนบุคคล (Angle Investor) 

เร่ืองของทิศทางและความคิดท่ีไม่ตรงกนั 47% 
ความเห็นของนกัลงทุนแต่ละกลุ่มไม่ตรงกนั 37% 
ไม่พบปัญหา 16% 
4.3.3 กลุ่มนกัลงทุนสถาบนั (Venture Capital) 

ความเห็นของนกัลงทุนแต่ละกลุ่มไม่ตรงกนั 36% 
อ่านสัญญาไม่ชดัเจน ท าใหกิ้จการเกิดขอ้เสียเปรียบจากการตกลงท าสัญญา 29% 
ไม่พบปัญหา 21% 
ไม่ประสงคเ์ปิดเผยขอ้มูล 7% 
แหล่งทุนจากธนาคารเป็นเร่ืองยากมากส าหรับ Startup ท่ีไม่มีสินทรัพย ์ 7% 
4.3.4 หน่วยงานบ่มเพาะหรือเร่งการเติบโต (Incubator/Accelerator) 

ไม่มี 75% 
ตอ้งใชค้วามพยายาม และอดทนในการไป Piching หลาย ๆ ท่ี 25% 

 
4.4  ข้อเสนอแนะ และแนวทางการส่งเสริมด้านแหล่งเงินทุน 

ในส่วนของขอ้เสนอแนะ และแนวทางการส่งเสริมด้านแหล่งเงินทุนขอ้มูลท่ีไดจ้าก
ผูต้อบแบบสอบถามสามารถผูวิ้จยัไดท้ าการสรุปประเด็นปัญหา และขอ้เสนอแนะออกมาไดด้งัน้ี  

ขอ้เสนอแนะส่วนใหญ่ของสตาร์ทอพัจะเป็นเร่ืองของการขอแหล่งเงินทุนจากสถาบนั
การเงินในประเทศไทย ธุรกิจเทคสตาร์ทอพัส่วนใหญ่เร่ิมตน้ดว้ยแหล่งเงินทุนตวัเอง (Bootstrap) 
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ซ่ึงสตาร์ทอพัเป็นธุรกิจใหม่ท่ีมีความเส่ียงสูงดา้นการลงทุน วา่จะประสบความส าเร็จหรือไม่ จึงเป็น
เร่ืองยากจะมีผูเ้ลือกลงทุนในธุรกิจท่ียงัไม่ประสบความส าเร็จ แหล่งเงินทุนหลาย  ๆ แห่ง มีความ
จ าเป็นท่ีจะตอ้งใช้ผลประกอบการ และความน่าเช่ือถือของบริษทั ท าให้ถา้ผลประกอบการท่ีไม่ดี 
การเข้าถึงย่อมยากกว่า และบางแหล่งท่ีให้การสนับสนุนเงินทุน  อาจมีข้อตกลงในเร่ืองของ
ผลประโยชน์ท่ีไม่เป็นธรรมต่อเจา้ของธุรกิจ ท าใหข้าดโอกาสท่ีจะเขา้ถึงแหล่งเงินทุน ขอ้เสนอแนะ
รองลงมา คือ สตาร์ทอพัในประเทศไทยยงัขาดความรู้เร่ือง Business model ในการเขา้ถึงแหล่ง
เงินทุนต่าง ๆ จึงควรจะสร้าง Business model ท่ีชดัเจนเพื่อรองรับสตาร์ทอพัในอนาคต และสตาร์ท
อพัในประเทศไทยความมองหา VC ในตลาดต่างประเทศมากขึ้น สุดทา้ยเป็นขอ้เสนอแนะในเร่ือง
ของการวางแผนธุรกิจ (Business Plan) ท่ีมีความส าคญัมาก ควรมีการวางแผนให้ดีเพื่อท่ีจะไปถึง
เป้าหมายท่ีเราตอ้งการ 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 



 
 

บทที ่5 
สรุป อภปิรายผล และข้อเสนอแนะ 

 
งานวิจยัเร่ืองการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัในประเทศไทย มีวตัถุประสงค ์

เพื่อศึกษาวิธีการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัในประเทศไทย ศึกษาปัญหาและอุปสรรค
การเขา้ถึงแหล่งเงินทุน รวมถึงขอ้เสนอแนะเก่ียวกบัการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน โดยผูว้ิจยัได้ท าการ
สรุปผลและอภิปรายผลดงัจะกล่าวต่อไปน้ี 

5.1 สรุปผลการวจิยั 
5.2 อภิปรายผลการวจิยั 
5.3 ขอ้จ ากดัและขอ้เสนอแนะ 
 

5.1  สรุปผลการวจัิย 
5.1.1 ขอ้มูลทัว่ไปเก่ียวกบัธุรกิจสตาร์ทอพั 

ผลการศึกษาขอ้มูลทัว่ไปของธุรกิจเทคสตาร์ทอพั จ านวนทั้งหมด 67 บริษทั แบ่งตาม
ประเภทรูปแบบธุรกิจจาก 8 ประเภทธุรกิจประกอบดว้ย E-commerce/Logistic ถูกน ามาใชเ้ป็นกลุ่ม
ตวัอย่างมากท่ีสุดคิดเป็นร้อยละ 24 รองลงมาคือ Fin Tech คิดเป็นร้อยละ 18 Life Style/Travel/ 
Media คิดเป็นร้อยละ 16 และAgri Tech/Food คิดเป็นร้อยละ 15 จ  านวนผูก่้อตั้งท่ีใชใ้นการเร่ิมตน้
ธุรกิจเทคสตาร์ทอพั พบว่าจ านวนผูก่้อตั้งท่ีใช้มากท่ีสุด คือ จ านวน 3 คน คิดเป็นร้อยละ 31 
รองลงมาคือ จ านวน 2 คน คิดเป็นร้อยละ 30 จ  านวน 4 คน และ มากกวา่ 5 คน คิดเป็นร้อยละ 12 
ตามล าดบั ระยะเวลาในการด าเนินธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั พบวา่ช่วงระยะเวลาในการด าเนินธุรกิจ
ท่ีมากท่ีสุด คือ มากกว่า 2 ปี คิดเป็นร้อยละ 42 รองลงมาคือ 1-2 ปี คิดเป็นร้อยละ 37 และ  
6 เดือน – 1 ปี คิดเป็นร้อยละ 19 เทคโนโลยท่ีีใชใ้นการด าเนินธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั เทคโนโลยีท่ี
ถูกน ามาใชใ้นการด าเนินธุรกิจของกลุ่มตวัอยา่งท่ีมากท่ีสุด คือ Software, Application, Website  
คิดเป็นร้อยละ 67 AI (Artificial Intelligence) คิดเป็นร้อยละ 15 และ Bigdata คิดเป็นร้อยละ 15 
จ  านวนเงินลงทุนท่ีใช้ในการเร่ิมตน้ท าธุรกิจของกลุ่มตวัอย่างท่ีถูกใช้มากท่ีสุดอยู่ท่ี 1,000,001-
5,000,000 บาท คิดเป็นร้อยละ 36 รองลงมาคือ ไม่เกิน 1,000,000 บาท คิดเป็นร้อยละ 33 และ
5,000,001-10,000,000 บาท คิดเป็นร้อยละ 21  
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แหล่งเงินทุนท่ีใชใ้นการด าเนินธุรกิจของเทคสตาร์ทอพั ของกลุ่มตวัอยา่งพบวา่ แหล่ง
เงินทุนท่ีใชใ้นในการด าเนินธุรกิจท่ีมากท่ีสุด คือ เงินทุนตวัเอง (Bootstrap) คิดเป็นร้อยละ 52 นกั
ลงทุนบุคคล (Angle Investor) คิดเป็นร้อยละ 22 กลุ่มนกัลงทุนสถาบนั (Venture Capital) คิดเป็น
ร้อยละ 17 และ หน่วยงานบ่มเพาะหรือเร่งการเติบโต (Incubator/Accelerator) คิดเป็นร้อยละ 9 

5.1.2 การเขา้ถึงแหล่งเงินทุน 
ผลการศึกษาการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนผูว้ิจยัไดแ้บ่งการศึกษาเป็น 4 ดา้น โดยจ าแนกตาม

แหล่งเงินทุนของกลุ่มตวัอยา่ง  
เงินทุนตวัเอง (Bootstrap) มีวธีิการเขา้ถึงเงินทุนท่ีใชม้ากท่ีสุด คือ เงินเก็บของตวัเอง คิด

เป็นร้อยละ 31 รองลงมา คือ รวมเงินทุนกบัผูร่้วมก่อตั้งธุรกิจ (Co-Founder) คิดเป็นร้อยละ 28 และ 
เงินสนบัสนุนจากครอบครัว คิดเป็นร้อยละ 26 เหตุผลในการตดัสินใจเลือกแหล่งเงินทุนท่ีมากท่ีสุด
คือ การอยูไ่ดด้ว้ยตวัเองท าใหไ้ม่สูญเสียอ านาจในการตดัสินใจ คิดเป็นร้อยละ 37 รองลงมา คือ การ
อยูไ่ดด้ว้ยตวัเองจะสามารถท าให้ธุรกิจอยูไ่ดอ้ยา่งย ัง่ยืน คิดเป็นร้อยละ 35 และการอยูไ่ดด้ว้ยตวัเอง
สามารถก าหนดเป้าหมาย และทิศทางธุรกิจโดยไม่ถูกแทรกแซง คิดเป็นร้อยละ 29 ประโยชน์ท่ี
ได้รับจากการเลือกแหล่งเงินทุนตวัเอง (Bootstrap) คือ ความเป็นเจา้ของและถือหุ้นในสัดส่วนท่ี
มากท่ีสุด และสามารถขยายกิจการหรือพฒันาสินคา้ไดต้ามความตอ้งการของตนเอง คิดเป็นร้อยละ 
49 และเป็นแรงผลกัดนัให้เรียนรู้อยา่งรวดเร็วเพื่อสร้างธุรกิจท่ีสามารถสร้างรายได ้และท าไดจ้ริง 
คิดเป็น ร้อยละ 2 

นกัลงทุนบุคคล (Angle Investor) มีวิธีการเขา้ถึงเงินทุนท่ีใช้มากท่ีสุด คือ เขา้ถึงนัก
ลงทุนบุคคลโดยเพื่อน หรือคนรู้จกัแนะน า คิดเป็นร้อยละ 48 รองลงมาคือ เขา้ถึงนกัลงทุนบุคคล
จากการ Pitching ตามเวที การประกวด การแข่งขนัต่าง ๆ คิดเป็นร้อยละ 32 และเขา้ถึงนกัลงทุน
บุคคลโดยการขอนดัพบและขอน าเสนอธุรกิจ คิดเป็นร้อยละ 19 เหตุผลในการตดัสินใจเลือกแหล่ง
เงินทุนท่ีมากท่ีสุดคือ เลือกนกัลงทุนบุคคลท่ีสามารถเป็น Strategic partner ไดคิ้ดเป็นร้อยละ 38 
รองลงมา คือเลือกนักลงทุนบุคคลท่ีสามารถให้ค  าแนะน า ช่วยเหลือธุรกิจ หรือช่วยหาเครือข่าย
ธุรกิจได ้คิดเป็นร้อยละ 35 และเลือกนกัลงทุนบุคคลท่ีมีประสบการณ์ต่อรูปแบบธุรกิจโดยตรง คิด
เป็นร้อยละ 26 ประโยชน์ท่ีไดรั้บจากนกัลงทุนมากท่ีสุด คือ ฐานลูกค้า (Network) คิดเป็นร้อยละ 28 
รองลงมาคือ เงินลงทุนคิดเป็นร้อยละ 24 และผูใ้ห้ค  าปรึกษาเทคนิคทางธุรกิจ คิดเป็นร้อยละ 22 
ผลตอบแทนท่ีนกัลงทุนไดรั้บจากกิจการท่ีกลุ่มตวัอย่างพบทั้งหมดคือ ไดรั้บสัดส่วนการถือครอง
หุน้ในบริษทั 

กลุ่มนกัลงทุนสถาบนั (Venture Capital) มีวิธีการเขา้ถึงเงินทุนท่ีใชม้ากท่ีสุด คือ เขา้ถึง
นกัลงทุนสถาบนัโดยขอการนดัพบ และน าเสนอแผนธุรกิจ คิดเป็นร้อยละ 44 รองลงมาคือ เขา้ถึง
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นกัลงทุนสถาบนัโดยการเขา้ไป Pitching ตามงานต่าง ๆ คิดเป็นร้อยละ 39 และเขา้ถึงนกัลงทุน
สถาบนัโดยการสมคัรไปท่ีบริษทั คิดเป็นร้อยละ 17 เหตุผลในการตดัสินใจเลือกแหล่งเงินทุนท่ีมาก
ท่ีสุด คือ ตอ้งการได้นกัลงทุนท่ีสามารถท าให้ธุรกิจเติบโตอย่างกา้วกระโดด คิดเป็นร้อยละ 34 
รองลงมาคือ  Business Consulting Network Work Space คิดเป็นร้อยละ 22 ในสัดส่วนท่ีเท่ากนั 
ประโยชน์ท่ีไดรั้บจากนกัลงทุนมากท่ีสุดคือ ฐานลูกคา้ (Network) ระดบัภูมิภาค คิดเป็นร้อยละ 22 
รองลงมาคือ ไดรั้บเงินลงทุนเป็นจ านวนมาก คิดเป็นร้อยละ 20 และ Connection ในวงการสตาร์ท
อพั คิดเป็นร้อยละ 18 ผลตอบแทนท่ีนกัลงทุนไดรั้บจากกิจการมากท่ีสุดคือ ไดรั้บสัดส่วนการถือ
ครองหุ้นในบริษทั คิดเป็นร้อยละ 59 รองลงมาคือ สามารถส่งตวัแทนเขา้มานั่งในบอร์ดบริหาร 
(Board of director) ได ้คิดเป็นร้อยละ 35 และ ไม่ประสงคจ์ะเปิดเผยขอ้มูล คิดเป็นร้อยละ 6 

หน่วยงานบ่มเพาะหรือเร่งการเติบโต (Incubator/Accelerator) มีวิธีการเขา้ถึงเงินทุนท่ี
ใช้มากท่ีสุด คือ เขา้ร่วมประกวดโครงการ start-up ของรัฐบาล คิดเป็นร้อยละ 57 และ เขา้ร่วม
ประกวดโครงการ start-up ของเอกชน คิดเป็นร้อยละ 43 เหตุผลในการตดัสินใจเลือกแหล่งเงินทุน
ท่ีมากท่ีสุด คือ มีรูปแบบธุรกิจท่ีสอดคลอ้งสามารถ Support ธุรกิจไดโ้ดยตรง คิดเป็นร้อยละ 55 
และมีประสบการณ์สร้างสตาร์ทอพัท่ีประสบความส าเร็จ คิดเป็นร้อยละ 45 ประโยชน์ท่ีไดรั้บจาก
นกัลงทุนมากท่ีสุดคือ ฐานลูกคา้ (Network) คิดเป็นร้อยละ 26 รองลงมาคือ เงินลงทุนและ ช่วย
สร้างความน่าเช่ือถือมากข้ึน คิดเป็นร้อยละ 22 และ ผูใ้ห้ค  าปรึกษาเทคนิคทางธุรกิจ คิดเป็นร้อยละ 
17 ผลตอบแทนท่ีนกัลงทุนไดรั้บจากกิจการมากท่ีสุดคือ ไดรั้บผลตอบแทนเป็นจ านวนหุ้นโดยจะ
เป็นไปตามสัดส่วนเงินลงทุน คิดเป็นร้อยละ 63 ไดรั้บสัดส่วนการถือครองหุ้นในบริษทั คิดเป็น 
ร้อยละ 38 

5.1.3 ลกัษณะปัญหาและอุปสรรคของการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน 
ผลการศึกษาลกัษณะปัญหาและอุปสรรคของการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนสามารถแบ่งตาม

แหล่งเงินทุน ดงัต่อไปน้ี 
เงินทุนตวัเอง (Bootstrap) มีปัญหาและอุปสรรคของการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนมากท่ีสุดคือ 

อาจมีเร่ืองของการขดัแยง้กนัทางผลประโยชน์เกิดข้ึนได ้คิดเป็นร้อยละ 33 รองลงมาคือ เร่ืองของ
ความเช่ือใจ ซ่ึงส่งผลกระทบต่อความสัมพนัธ์ คิดเป็นร้อยละ 28 มีความยากในการหา Connection 
หรือท่ีปรึกษาทางธุรกิจ คิดเป็นร้อยละ 22 

นกัลงทุนบุคคล (Angle Investor) มีปัญหาและอุปสรรคของการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนมาก
ท่ีสุดคือ เร่ืองของทิศทางและความคิดท่ีไม่ตรงกนั คิดเป็นร้อยละ 47 รองลงมาคือ ความเห็นของนกั
ลงทุนแต่ละกลุ่มไม่ตรงกนั คิดเป็นร้อยละ 37 และ ไม่มีปัญหาเร่ืองแหล่งเงินทุน คิดเป็นร้อยละ 16 
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กลุ่มนกัลงทุนสถาบนั (Venture Capital) มีปัญหาและอุปสรรคของการเขา้ถึงแหล่ง
เงินทุนมากท่ีสุดคือ ความเห็นของนกัลงทุนแต่ละกลุ่มไม่ตรงกนั คิดเป็นร้อยละ 36 รองลงมาคือ 
อ่านสัญญาไม่ชดัเจน ท าให้กิจการเกิดขอ้เสียเปรียบจากการตกลงท าสัญญา คิดเป็นร้อยละ 29 และ
ไม่มีปัญหาเร่ืองแหล่งเงินทุน คิดเป็นร้อยละ 21 

หน่วยงานบ่มเพาะหรือเร่งการเติบโต (Incubator/Accelerator) พบว่าไม่มีปัญหาและ
อุปสรรคของการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน คิดเป็นร้อยละ 75 และพบปัญหาคือ ตอ้งใชค้วามพยายาม และ
อดทนในการไป Piching หลาย ๆ ท่ีคิดเป็นร้อยละ 25 

 
5.2  อภิปรายผลการวจัิย 

จากการศึกษาพบว่าจากกลุ่มตวัอย่าง 67 บริษทั ส่วนมากเป็น E-commerce/Logistic 
จ  านวนผูก่้อตั้งท่ีใช้มากท่ีสุด คือ จ านวน 3 คน มีระยะเวลาในการด าเนินธุรกิจ มากกว่า 2 ปี 
เทคโนโลยีท่ีใช้ในการด าเนินธุรกิจคือ Software, Application, Website จ  านวนเงินลงทุนท่ีใช้ใน
การเร่ิมต้นท าธุรกิจอยู่ท่ี  1,000,001-5,000,000 บาท รองลงมาคือ ไม่เกิน 1,000,000 บาท และ
5,000,001-10,000,000 บาท แหล่งเงินทุนท่ีใชใ้นการเร่ิมตน้ท าธุรกิจส่วนใหญ่ คือ เงินทุนตวัเอง 
(Bootstrap) รองลงมาคือ นกัลงทุนบุคคล (Angle Investor) กลุ่มนกัลงทุนสถาบนั (Venture Capital) 
และหน่วยงานบ่มเพาะหรือเร่งการเติบโต (Incubator/Accelerator) ตามล าดบัสอดคล้องกบัขอ้มูล
จาก www.set.or.th: Startup Business Guild, 2561 ท่ีมีการสรุปรอบระดมทุนไวโ้ดยประมาณการ
รอบการระดมทุน Pre-seed มูลค่าลงทุนอยูท่ี่ 600,000-1.5 ลา้นบาท และ Seed fund มูลค่าลงทุนอยู่
ท่ี 3-100 ลา้นบาท สามารถวเิคราะห์ตามวตัถุประสงคด์งัน้ี 

5.2.1 วธีิการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน  
ผลการศึกษาพบวา่แหล่งเงินทุนท่ีผูป้ระกอบการเทคสตาร์ทอพัใช้มากท่ีสุดคือ เงินทุน

ตวัเอง (Bootstrap) โดยมีวิธีการเขา้ถึงแหล่งงเงินทุน คือ เงินเก็บของตวัเองซ่ึงเป็นแหล่งเงินทุนท่ี
สตาร์ทอัพใช้ในการเ ร่ิมต้นท า ธุรกิจ รองลงมาคือ การรวมเงินทุนกับผู ้ร่วมก่อตั้ ง ธุรกิจ  
(Co-Founder) ส าหรับการเร่ิมท าธุรกิจท่ีมากกว่า 1 คนข้ึนไป จะมีการลงทุนร่วมกัน และเงิน
สนบัสนุนจากครอบครัว ตามล าดบัส าหรับแหล่งเงินทุนตวัเอง (Bootstrap) เป็นท่ีนิยมมาก เน่ือง
ดว้ยในการเร่ิมตน้ท าธุรกิจมีความเส่ียงสูงและ ผลิตภณัฑ์ของกิจการยงัคงอยูใ่นช่วงทดลอง ยงัไม่มี 
Business Plan ท่ีชดัเจน จึงเป็นเร่ืองยากท่ีจะไปหาแหล่งเงินทุนจากแหล่งอ่ืน ซ่ึงสอดคล้องกบั
งานวจิยัของ นนัทวฒัน์ พรเลิศกชกร (2561) ท่ีศึกษาเก่ียวกบัปัญหา อุปสรรค และความทา้ทายของ
การระดมทุนสาธารณะ ส าหรับวสิาหกิจขนาดกลางและขนาดยอ่ม จากการศึกษาพบวา่ปัจจยัท่ีถือวา่
เป็นปัญหาท่ีมีความส าคญัอนัดบัตน้ ๆ คือเร่ืองของการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนกบัสถาบนัทางการเงิน 
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เพราะกิจการประเภทน้ีมีไอเดียในการประกอบธุรกิจ มีนวตักรรมใหม่ ๆ มีความคิดสร้างสรรค ์แต่
ขาดเงินทุนมาใชห้มุนเวียนในการด าเนินธุรกิจให้เกิดสภาพคล่อง ดา้นเหตุผลในการตดัสินใจเลือก
แหล่งเงินทุนท่ีผูป้ระกอบการเลือกคือ การอยู่ไดด้ว้ยตวัเองท าให้ไม่สูญเสียอ านาจในการตดัสินใจ 
สามารถท าให้ธุรกิจอยู่ได้อย่างย ัง่ยืน และสามารถก าหนดเป้าหมาย และทิศทางธุรกิจโดยไม่ถูก
แทรกแซง ซ่ึงสอดคลอ้งกบับทความของ ตอ้งหทยั กุวานนท ์(2560) ในเร่ืองของ Bootstrap และ
การระดมทุน ท่ีมีการกล่าวถึงเปรียบเทียบระหวา่งแหล่งเงินทุนประเภทอ่ืนและแหล่งเงินทุนตวัเอง
ไวว้่า สตาร์ทอพัส่วนใหญ่มกัเร่ิมตน้ท่ี Passion และความตั้งใจท่ีจะสร้างนวตักรรมท่ีจะสามารถ
สร้างและเปล่ียนแปลงบางอยา่งได ้แต่ส าหรับแหล่งเงินทุนอ่ืนในท่ีสุดแลว้เป้าหมายของนกัลงทุน
คือการเพิ่มมูลค่าบริษทั ซ่ึงอาจท าให้เป้าหมายหรือการก าหนดทิศทางตอ้งเปล่ียนแปลงตามสตาร์ท
อพัส่วนใหญ่จึงอาจตอ้งการเลือกท่ีความสบายใจและท า Passion ให้ประสบความส าเร็จตามท่ี
ตนเองตอ้งการ ดา้นประโยชน์ท่ีไดรั้บจากการเลือกแหล่งเงินทุนตวัเอง (Bootstrap) คือ ความเป็น
เจา้ของและถือหุน้ในสัดส่วนท่ีมากท่ีสุด สามารถขยายกิจการหรือพฒันาสินคา้ไดต้ามความตอ้งการ
ของตนเอง และเป็นแรงผลกัดนัให้เรียนรู้อยา่งรวดเร็วเพื่อสร้างธุรกิจท่ีสามารถสร้างรายได ้และท า
ไดจ้ริงอย่างไรก็ตามการเลือกแหล่งเงินทุนตวัเอง (Bootstrap) จะเหมาะส าหรับรอบการระดมทุน
ระดบั Pre seed และ Seed fund เท่านั้น เม่ือกิจการมี Business Model ท่ีชดัเจน และธุรกิจเติบโต
ขยายใหญ่ข้ึน ผูป้ระกอบการก็ตอ้งปรับเปล่ียนการเลือกใชแ้หล่งเงินทุนใหเ้หมาะสมข้ึนตามขนาด 

5.2.2 ปัญหาและอุปสรรคการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน 
ผลการศึกษาพบวา่ปัญหาและอุปสรรคท่ีสตาร์ทอพัพบคือ อาจมีเร่ืองของการขดัแยง้กนั

ทางผลประโยชน์เกิดข้ึนได ้เร่ืองของความเช่ือใจ ซ่ึงส่งผลกระทบต่อความสัมพนัธ์ กรณีมีการการ
รวมเงินทุนกบัผูร่้วมก่อตั้งธุรกิจ (Co-Founder) และมีความยากในการหา Connection หรือท่ีปรึกษา
ทางธุรกิจ เพราะไม่ไดมี้ผูเ้ช่ียวชาญ ผูมี้ประสบการณ์มาแนะน าโดยตรงแหล่งเงินทุนอ่ืน สอดคลอ้ง
กับงานวิจัยของ พิมพ์ผกา ครองยุทธ (2560) ท่ีกล่าวถึงปัญหาและอุปสรรคของเงินทุนตวัเอง 
(Bootstrap) ไวว้า่อาจมีขอ้ควรระวงัในการระดุมทุนจากผูร่้วมก่อตั้งหรือบุคคลใกลชิ้ด คือเร่ืองของ
ความไว้เ น้ือเช่ือใจ ซ่ึงอาจส่งผลกระทบต่อความสัมพันธ์ เน่ืองจากอาจมีเร่ืองของการขัด
ผลประโยชน์เกิดข้ึนได ้ 

 
5.3  ข้อจ ากดัและข้อเสนอแนะ 

5.3.1 งานวิจยัคร้ังน้ีเป็นงานวิจยัเชิงปริมาณ โดยใช้วิธีการเก็บขอ้มูลแบบสอบถาม ซ่ึงตอบ
โดยผูป้ระกอบการสตาร์ทอพัจ านวน 67 คนเท่านั้น จึงไม่สามารถน าผลสรุปจากการวิจยัไปใช้กบั
กลุ่มผูป้ระกอบการสตาร์ทอพัทั้งหมดได ้
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5.3.2 จากการส่งแบบสอบถามออนไลน์พบว่ายงัไม่สามารถเข้าถึงข้อมูลบางส่ิงได้อย่าง
ละเอียด เช่น ผลตอบแทนท่ีนกัลงทุนไดรั้บ เน่ืองจากขอ้จ ากดัของการเปิดเผยขอ้มูลของกิจการ 

5.3.3 เน่ืองจากแหล่งเงินทุนบางประเภทยงัไม่ไดรั้บความนิยมในประเทศไทยจึงท าให้ไม่พบ
กลุ่มตวัอยา่งในการเก็บขอ้มูล เม่ือเทียบกบัแหล่งเงินทุนประเภทอ่ืน 

5.3.4 ควรศึกษาโดยปัจจยัหรือความสัมพนัธ์ท่ีส่งผลต่อการเขา้ถึงแหล่งงเงินทุนของสตาร์ท
อัพ เพื่อหาว่าตัวแปรหรือปัจจัยใดบ้างท่ีมีความสัมพันธ์ต่อการเข้าถึงแหล่งเงินทุนได้อย่างมี
ประสิทธิภาพมากท่ีสุด 

5.3.5 ควรศึกษาปัจจยัหรือความสัมพนัธ์ดา้นอ่ืนในระบบนิเวศของสตาร์ทอพัประเทศไทย
เน่ืองจากแหล่งเงินทุนเร่ิมมีมากข้ึน และในปี 2562 ปัญหาท่ีพบส่วนใหญ่ไม่ไดอ้ยูท่ี่แหล่งเงินทุน แต่
อยูท่ี่ผูป้ระกอบการธุรกิจสตาร์ทอพั ท่ีประสบความส าเร็จ และมีประสิทธิภาพในประเทศไทยยงัมี
นอ้ย 
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แบบสอบถามประกอบการวจิยั 
เร่ือง การเข้าถงึแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัในประเทศไทย 

 
ค าช้ีแจง 

แบบสอบถามน้ีเป็นส่วนหน่ึงของการศึกษาในหลกัสูตรบญัชีมหาบณัฑิต มหาวิทยาลยัธุรกิจบณัฑิตย ์

โดยมีวตัถุประสงค์เพ่ือศึกษาเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัในประเทศไทย ทั้ งน้ี ผูว้ิจัยใคร่ขอความ
อนุเคราะห์ในการตอบแบบสอบถามน้ี ตามความเป็นจริง และครบถว้น โดยแบบสอบถามแบ่งออกเป็น 3 ส่วน
ดงัน้ี 

 
ส่วนที ่1 ขอ้มูลทัว่ไปเก่ียวกบัธุรกิจเทคสตาร์ทอพั 

 ส่วนที ่2 ขอ้มูลเก่ียวกบัการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ทอพัในแต่ละประเภท 

 ส่วนที ่3 ความคิดเห็น และขอ้เสนอแนะเก่ียวกบัความตอ้งการในการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของเทคสตาร์ท

อพัในประเทศไทย 
 

ผูว้จิยัขอขอบพระคุณผูต้อบแบบสอบถามทุกท่านในการเสียสละเวลาตอบค าถามในแบบสอบถามน้ีจน
ครบทุกขอ้ ผูว้จิยัขอรับรองวา่ขอ้มูลและความเห็นของท่านจะถูกเก็บเป็นความลบัอยา่งเคร่งครัด ผลการวิจยัท่ีได้
จากการศึกษาจะถูกน ามาใชป้ระโยชน์เชิงวชิาการเท่านั้น 

 
 

ส่วนที ่1 ข้อมูลทัว่ไปเกีย่วกบัธุรกจิสตาร์ทอพั 
ค าช้ีแจง : ใหท่้านใส่เคร่ืองหมาย   ในช่อง [     ] ท่ีตรงความเป็นจริงเก่ียวกบัธุรกิจของท่าน 
 
1. รูปแบบธุรกิจ start-up ท่ีด าเนินการอยู ่    
[      ] Property Tech    [      ] Industry Tech 
[      ] Life Style/Travel/Media   [      ] Gov Tech/Education Tech 
[      ] Fin Tech     [      ] Med Tech 
[      ] E-commerce/Logistic   [      ] Agri Tech/Food Tech 
[      ] อ่ืนๆ…………………………………. 
    
2. จ านวนผูก่้อตั้งท่ีใชใ้นการเร่ิมตน้ธุรกิจ start-up     
[      ] 1 คน     [      ] 2 คน 
[      ] 3 คน     [      ] 4 คน 
[      ] 5 คน     [      ] มากกวา่ 5 คน 
    
3. เร่ิมท าธุรกิจ Startup มาเป็นระยะเวลาเท่าไหร่    
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[      ] ต ่ากวา่ 6 เดือน    [      ] 6 เดือน - 1 ปี 
[      ]     1 – 2 ปี     [      ] มากกวา่ 2 ปี 
    
4. เทคโนโลยท่ีีใชใ้นการด าเนินการธุรกิจ start-up (ตอบไดม้ากกวา่ 1 ขอ้)    
[      ] Software, Application, Website  [      ] AI 
[      ] Bigdata     [      ] อ่ืนๆ…………………………………. 
    
5. จ านวนเงินลงทุนท่ีใชใ้นการเร่ิมตน้ท าธุรกิจ start-up    
[      ] ไม่เกิน 1,000,000 บาท    [      ] 1,000,001 - 5,000,000 บาท 
[      ] 5,000,001 - 10,000,000 บาท   [      ] มากกวา่ 10,000,000 บาท 
    
6. แหล่งท่ีมาของเงินทุนท่ีท่านใชใ้นธุรกิจ start-up (ตอบไดม้ากกวา่ 1 ขอ้)    
[      ] Bootstrap (ต่อหนา้ 3)   [      ] Angel investor (ต่อหนา้ 4) 
[      ] Incubator / Accelerator (ต่อหนา้ 5)   [      ] Crowd funding (ต่อหนา้ 6) 
[      ] Venture capital (VC) (ต่อหนา้ 7)  [      ] อ่ืนๆ………………………………… 
 
ส่วนที ่2 ข้อมูลเกีย่วกบัการเข้าถึงแหล่งเงนิทุนของเทคสตาร์ทอพัในแต่ละประเภท 
ค าช้ีแจง : ใหท่้านใส่เคร่ืองหมาย   ในช่อง [     ] ท่ีตรงกบัความเป็นจริงเก่ียวกบัธุรกิจของท่าน  
โดยเลือกท าเฉพาะแหล่งเงินทุนท่ีท่านเลือกตอบในส่วนท่ี 1 ขอ้ 6  
 
 เงนิทุนตวัเอง (Bootstrap) 
 
1. ท่านมีวธีิการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนอยา่งไร  
[      ] เงินเก็บของตวัเอง    [      ] เงินสนบัสนุนจากครอบครัว 
[      ] รวมเงินทุนกบัผูร่้วมก่อตั้งธุรกิจ (Co-Founder)  [      ] สินเช่ือส่วนบุคคล 
[      ] อ่ืนๆ…………………………………. 
 
2. ท่านมีเหตุผลใดในการตดัสินใจเลือกแหล่งเงินทุนตวัเอง (Bootstrap) 
[      ] การอยูไ่ดด้ว้ยตวัเองจะสามารถท าใหธุ้รกิจอยูไ่ดอ้ยา่งย ัง่ยนื 
[      ] การอยูไ่ดด้ว้ยตวัเองท าใหไ้ม่สูญเสียอ านาจในการตดัสินใจ 
[      ] การอยูไ่ดด้ว้ยตวัเองสามารถก าหนดเป้าหมาย และทิศทางธุรกิจโดยไม่ถูกแทรกแซง 
[      ] อ่ืนๆ…………………………………. 
 
3. ประโยชน์ท่ีกิจการไดรั้บจากการเลือกใชแ้หล่งเงินทุนตวัเอง (Bootstrap) 
[      ] สามารถขยายกิจการหรือพฒันาสินคา้ไดต้ามความตอ้งการของตนเอง 
[      ] ความเป็นเจา้ของและถือหุน้ในสดัส่วนท่ีมากท่ีสุด 
[      ] อ่ืนๆ…………………………………. 
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4. ปัญหาและอุปสรรคท่ีพบของแหล่งเงินทุนมีอะไรบา้ง  
[      ] เร่ืองของความเช่ือใจ ซ่ึงส่งผลกระทบต่อความสมัพนัธ์  
[      ] อาจมีเร่ืองของการขดัแยง้กนัทางผลประโยชน์เกิดข้ึนได ้
[      ] มีความยากในการหา Connection  หรือท่ีปรึกษาทางธุรกิจ 
[      ] อ่ืนๆ…………………………………. 
 
ค าช้ีแจง : ใหท่้านใส่เคร่ืองหมาย   ในช่อง [     ] ท่ีตรงกบัความเป็นจริงเก่ียวกบัธุรกิจของท่าน  
โดยเลือกท าเฉพาะแหล่งเงินทุนท่ีท่านเลือกตอบในส่วนท่ี 1 ขอ้ 6  
 
นักลงทุนบุคคล (Angle Investor) 
 
1.ท่านมีวธีิการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนอยา่งไร  
[      ] เขา้ถึงนกัลงทุนบุคคลโดยเพื่อน หรือคนรู้จกัแนะน า 
[      ] เขา้ถึงนกัลงทุนบุคคลจากการ Pitching ตามเวที การประกวด การแข่งขนัต่างๆ 
[      ] เขา้ถึงนกัลงทุนบุคคลโดยการขอนดัพบและขอน าเสนอธุรกิจ 
[      ] อ่ืนๆ…………………………………. 
 
2. ท่านมีเหตุผลใดในการตดัสินใจเลือกนกัลงทุนบุคคล (Angle Investor) 
[      ] เลือกนกัลงทุนบุคคลท่ีสามารถเป็น Strategic partner ได ้
[      ] เลือกนกัลงทุนบุคคลท่ีมีประสบการณ์ต่อรูปแบบธุรกิจโดยตรง 
[      ] เลือกนกัลงทุนบุคคลท่ีสามารถใหค้  าแนะน า ช่วยเหลือธุรกิจ หรือช่วยหาเครือข่ายธุรกิจได ้
[      ] อ่ืนๆ………………………………….  
 
3. ประโยชน์ท่ีกิจการไดรั้บจากนกัลงทุน  
[      ] เงินลงทุน      [      ] ฐานลูกคา้ (Network)  
[      ]       ผูใ้หค้  าปรึกษาเทคนิคทางธุรกิจ   [      ] ความรู้ต่างๆ จากผูมี้ประสบการณ์ 
[      ] ช่วยสร้างความน่าเช่ือถือมากข้ึน   [      ] อ่ืนๆ…………………………… 
 
4. ผลตอบแทนท่ีนกัลงทุนไดรั้บจากกิจการ  
[      ] ไดรั้บสดัส่วนการถือครองหุน้ในบริษทั 
[      ] อ่ืนๆ…………………………… 
 
5. ปัญหาและอุปสรรคท่ีพบของแหล่งเงินทุนมีอะไรบา้ง  
[      ] เร่ืองของทิศทางและความคิดท่ีไม่ตรงกนั 
[      ] ความเห็นของนกัลงทุนแต่ละกลุ่มไม่ตรงกนั 
[      ] อ่ืนๆ…………………………… 
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ค าช้ีแจง : ใหท่้านใส่เคร่ืองหมาย   ในช่อง [     ] ท่ีตรงกบัความเป็นจริงเก่ียวกบัธุรกิจของท่าน  
โดยเลือกท าเฉพาะแหล่งเงินทุนท่ีท่านเลือกตอบในส่วนท่ี 1 ขอ้ 6  
 
หน่วยงานบ่มเพาะหรือเร่งการเตบิโตส าหรับธุรกจิ (Incubator/Accelerator) 
 
1. ท่านมีวธีิการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนอยา่งไร  
[      ] เขา้ร่วมประกวดโครงการ start-up โปรดระบุโครงการ ………...........................…  
[      ] อ่ืนๆ…………………………………. 
 
2. ท่านมีเหตุผลใดในการตดัสินใจเลือกแหล่งเงินทุนจาก Incubator/Accelerator  
[      ] มีรูปแบบธุรกิจ ท่ีสอดคลอ้งสามารถ Support ธุรกิจไดโ้ดยตรง  
[      ] มีประสบการณ์สร้างสตาร์ทอพัท่ีประสบความส าเร็จ 
[      ] Work Space,  Business Consulting, Network  
[      ] อ่ืนๆ………………………………….  
 
3. ประโยชน์ท่ีกิจการไดรั้บจากนกัลงทุน  
[      ] เงินลงทุน      [      ] ฐานลูกคา้ (Network)  
[      ]       ผูใ้หค้  าปรึกษาเทคนิคทางธุรกิจ   [      ] ความรู้จากผูเ้ช่ียวชาญโดยตรง 
[      ] ความน่าเช่ือถือ     [      ] Connection ในวงการสตาร์ทอพั 
[      ] อ่ืนๆ……………………………  
 
4. ผลตอบแทนท่ีนกัลงทุนไดรั้บจากกิจการ  
[      ] ไดรั้บสดัส่วนการถือครองหุน้ในบริษทั 
[      ] ไดรั้บผลตอบแทนเป็นจ านวนหุน้โดยจะเป็นไปตามสดัส่วนเงินลงทุน 
[      ] อ่ืนๆ……………………………  
 
5. ปัญหาและอุปสรรคท่ีพบของแหล่งเงินทุนมีอะไรบา้ง  
[      ] ปัญหาจากการอ่านสญัญา การตีความรายละเอียดไม่ชดัเจน 
[      ] มุ่งถึงจุดประสงคอ์ยา่งเดียวอยากท ายอดใหสู้ง 
[      ] อ่ืนๆ……………………………  
 
ค าช้ีแจง : ใหท่้านใส่เคร่ืองหมาย   ในช่อง [     ] ท่ีตรงกบัความเป็นจริงเก่ียวกบัธุรกิจของท่าน  
โดยเลือกท าเฉพาะแหล่งเงินทุนท่ีท่านเลือกตอบในส่วนท่ี 1 ขอ้ 6  
 
การระดมทุนสาธารณะ (Crowd Funding) 
 
1. ท่านมีวธีิการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนอยา่งไร  
[      ] เขียนโปรเจคเขา้ร่วมกบัเวบ็ไซตร์ะดมทุน 
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[      ] เขียนโปรเจคเพื่อน าเสนอทางโซเชียลออนไลน์ 
[      ] อ่ืนๆ…………………………………. 
 
2. ท่านมีเหตุผลใดในการตดัสินใจเลือกการระดมทุนสาธารณะ (Crowd Funding)  
[      ] เวบ็ไซตท่ี์ระดมทุนท่ีมีความน่าเช่ือถือ มีผูเ้ขา้ร่วมระดมทุนจ านวนมาก 
[      ] ตอ้งการทดสอบความตอ้งการของตลาด ผลิตภณัฑถึ์งกระแสตอบรับจากมวลชน 
[      ] อ่ืนๆ…………………………………. 
 
3. ประโยชน์ท่ีกิจการไดรั้บจากนกัลงทุน  
[      ] ไดรั้บเงินลงทุนตามท่ีตอ้งการ   [      ] ฐานลูกคา้ (Network) 
[      ] อ่ืนๆ……………………………  
 
4. ผลตอบแทนท่ีนกัลงทุนไดรั้บจากกิจการ  
[      ] ใหโ้ดยไม่หวงัผลตอบแทนอะไร เพ่ือสนบัสนุนโปรเจคใหเ้ป็นจริง 
[      ] ไดสิ้นคา้ในราคาพิเศษก่อนใคร   [      ] ไดรั้บดอกเบ้ียจากการใหกู้ ้  
[      ] เงินปันผล จากการใหทุ้น   [      ] อ่ืนๆ……………………………  
 
5. ปัญหาและอุปสรรคท่ีพบของแหล่งเงินทุนมีอะไรบา้ง  
[      ] ยงัไม่มีกฎหมายรองรับท่ีชดัเจน 
[      ] เป็นวธีิท่ียงัขาดความน่าเช่ือถือ 
[      ] อ่ืนๆ…………………………… 
 
ค าช้ีแจง : ใหท่้านใส่เคร่ืองหมาย   ในช่อง [     ] ท่ีตรงกบัความเป็นจริงเก่ียวกบัธุรกิจของท่าน  
โดยเลือกท าเฉพาะแหล่งเงินทุนท่ีท่านเลือกตอบในส่วนท่ี 1 ขอ้ 6  
 
กลุ่มนักลงทุนสถาบัน (Venture Capital) 
 
1. ท่านมีวธีิการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนอยา่งไร  
[      ] เขา้ถึงนกัลงทุนสถาบนัโดยการเขา้ไป Pitching ตามงานต่างๆ 
[      ] เขา้ถึงนกัลงทุนสถาบนัโดยขอการนดัพบ และน าเสนอแผนธุรกิจ 
[      ] เขา้ถึงนกัลงทุนสถาบนัโดยการสมคัรไปท่ีบริษทั 
[      ] อ่ืนๆ…………………………………. 
 
2. ท่านมีเหตุผลใดในการตดัสินใจเลือกกลุ่มนกัลงทุนสถาบนั (Venture Capital)  
[      ] ตอ้งการไดน้กัลงทุนท่ีสามารถท าใหธุ้รกิจเติบโตอยา่งกา้วกระโดด 
[      ] Work Space,  Business Consulting, Network  
[      ] อ่ืนๆ…………………………………. 
 



59 

3. ประโยชน์ท่ีกิจการไดรั้บจากนกัลงทุน  
[      ] ไดรั้บเงินลงทุนเป็นจ านวนมาก    [      ] Connection ในวงการสตาร์ทอพั 
[      ] ฐานลูกคา้ (Network) ระดบัภูมิภาค   [      ] ความรู้จากผูเ้ช่ียวชาญโดยตรง 
[      ]       ผูใ้หค้  าปรึกษาเทคนิคทางธุรกิจ   [      ] ความน่าเช่ือถือ 
[      ] อ่ืนๆ……………………………  
 
4. ผลตอบแทนท่ีนกัลงทุนไดรั้บจากกิจการ  
[      ] ไดรั้บสดัส่วนการถือครองหุน้ในบริษทัโปรดระบุ ……….................% 
[      ] สามารถส่งตวัแทนเขา้มานัง่ในบอร์ดบริหาร (Board of director) ได ้
[      ] อ่ืนๆ…………………………………. 
 
5. ปัญหาและอุปสรรคท่ีพบของแหล่งเงินทุนมีอะไรบา้ง  
[      ] อ่านสญัญาไม่ชดัเจน ท าใหกิ้จการเกิดขอ้เสียเปรียบจากการตกลงท าสญัญา 
[      ] ความเห็นของนกัลงทุนแต่ละกลุ่มไม่ตรงกนั 
[      ] อ่ืนๆ…………………………… 
 
ส่วนที ่3 ความคดิเห็น และข้อเสนอแนะเกีย่วกบัปัญหาการเข้าถึงแหล่งเงนิทุนของเทคสตาร์ทอพัในประเทศไทย 
ค าช้ีแจง : ใหท่้านแสดงความคิดเห็น หรือขอ้เสนอแนะเก่ียวกบัปัญหาการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนในธุรกิจของท่าน   
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